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Eǆpertka Ŷa oŶliŶe ŵarketiŶg a podŶikáŶí z pláže, která učí a iŶspiruje lidi,  
jak si díkǇ toŵu prǀŶíŵu užíǀat toho druhého. :Ϳ 

ProhlášeŶí: TeŶto ŵateriál je iŶforŵačŶíŵ produkteŵ. Jakékoliǀ šířeŶí Ŷeďo poskǇtoǀáŶí třetíŵ osoďáŵ ďez 
souhlasu autorky je zakázáŶo a je porušeŶíŵ autorského zákoŶa, které ŵůže ďýt stíháŶo. Děkuji za poĐhopeŶí a 
respektoǀáŶí tohoto sděleŶí. 



Můj příďěh aŶeď jak jseŵ se 
dostala k podŶikáŶí z pláže 

KdǇž se zaŵǇslíŵ Ŷad tíŵ, kýŵ jseŵ dŶes, ŵožŶá ďǇ 
se to dalo shrŶout do jediŶé ǀětǇ: Žiju sǀůj žiǀot 
ŶaplŶo a plŶíŵ si sǀé sŶǇ, i tǇ ŶejšíleŶější, každý deŶ. 

Miluju ĐestoǀáŶí, a tak Đestuji hodŶě a do destiŶaĐí,  
o kterýĐh jseŵ ǀždǇ sŶila. Prošla jseŵ trek kolem 
AŶŶapureŶ ǀ Nepálu, zkusila si, jaké to je žít pár 
ŵěsíĐů ǀ horáĐh Ŷad Lago di Garda Ŷeďo uprostřed 
tepajícího New Yorku.  

Neŵáŵ ráda českou ziŵu, oďzǀláště tu ostraǀskou 
plŶou sŵogu, zplodiŶ, špiŶaǀého sŶěhu a ŶaštǀaŶýĐh 
lidí.  

A tak už Ŷěkolik let ǀ ČR podstatŶou část ziŵǇ 
netrávím. V tomto roce jsem objevila destinaci mému 
srdĐi Ŷejďližší, a tou je Bali.  

Minulý rok jsme trávili kus zimy na Mauriciu, roky 
předtíŵ Ŷapříklad ǀe ŠpaŶělsku. 

Máŵ sǀoďodu žít kdekoli Ŷa sǀětě. 

Mám peníze na to zaplatit si leteŶkǇ, kaŵkoli ŵě 
napadne... 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ráda tráǀíŵ ǀědoŵý čas se sǀýŵi dǀěŵa 
dětŵi, Viktorkou a AŶičkou. Baǀí ŵě si jeŶ tak 
odpoledŶe ǀǇjet Ŷa kole, zahrát Ŷějakou hru Ŷeďo si 
zajít Ŷa proĐházku a poǀídat. Baǀí ŵě s Ŷiŵi Đestoǀat a 
oďjeǀoǀat sǀět. Baǀí ŵě ukazoǀat jiŵ krásǇ žiǀota. 
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Máŵ Ŷa to čas. 

Naplňuje ŵě iŶspiroǀat další lidi pro to, aďǇ také žili 
žiǀot plŶý sǀoďodǇ, radosti a ŶaplŶěŶí. Píšu čláŶkǇ Ŷa 
ŵéŵ ďlogu, jseŵ autorkou Ŷěkolika eBooků, z ŶiĐhž 
ten hlavní – Jak napsat eBook za 14 dní – je už ǀíĐe 
Ŷež dǀa rokǇ jedŶíŵ z ŵýĐh hlaǀŶíĐh zdrojů příjŵů. 

Jseŵ zároǀeň autorkou kŶihǇ PodŶikáŶí z pláže, 
kterou už četlo ǀíĐe Ŷež ϲ ϲϬϬ lidí, a taky 
stejŶojŵeŶŶého oŶliŶe kurzu PodŶikáŶí z pláže, ǀe 
kteréŵ učíŵ sǀé studeŶtǇ, jak si Ŷastaǀit Đelý sǇstéŵ 
online prodeje tak, aďǇ ŵohli stejŶě jako já z pláže 
podnikat.  

Mou ǀizí je ukazoǀat ǀšeŵ lideŵ, kteří o to stojí, jak 
žít díkǇ sǇstéŵu plážoǀého podŶikáŶí žiǀot, ze 
kterého si Ŷeŵusí ďrát doǀoleŶou. Jak žít příďěh, 
který Đhtějí ǀǇpráǀět.  

Tohle ǀšeĐhŶo ďǇl pro ŵě oǀšeŵ ještě před 
pár lety ŶedostižŶý seŶ... 
O toŵ, jak žiju dŶes, jseŵ před letǇ sŶila a toužila po 
toŵ. Realita ďǇla oǀšeŵ dost jiŶá. Dǀě ŵaličké děti, 

kraĐhujíĐí staǀeďŶí firŵa i ŵaŶželstǀí, žiǀot ǀ 
paŶeláku, ǀ peŶěžeŶĐe pár koruŶ.  

BǇlo ŵi Ϯϲ let a ŵěla jseŵ poĐit, že jseŵ odsouzeŶa k 
žiǀotu, který aďsolutŶě Ŷeŵá sŵǇsl. 

 

Jaký ŵá totiž sŵǇsl žiǀot, ǀe kteréŵ ŶeŶí ŵísto pro 
lásku, sǀoďodu a splŶěŶé sŶǇ?  

Jaký sŵǇsl ŵá ukazoǀat děteŵ žiǀot, ǀe kteréŵ já 
Ŷejseŵ šťastŶá. Budou jedŶou šťastŶé oŶǇ? 

Cítila jseŵ se ǀ pasti. Žila jseŵ žiǀot, který jseŵ žít 
ŶeĐhtěla, a ŵěla jseŵ poĐit, že z toho ŶeŶí úŶiku. 

http://www.vasedomena.cz/
http://www.jak-napsat-ebook.cz/
http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
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Rozhodla jseŵ se to zŵěŶit.  

Pokud ǀás zajíŵá ŵůj příďěh o toŵ, Đo ǀšeĐhŶo jseŵ 
zŵěŶit ŵusela, jak jseŵ odešla z oŶo kraĐhujíĐího 
ŵaŶželstǀí a firŵǇ a ǀǇdala se ǀstříĐ žiǀotu, který 
ǀětšiŶa lidí okolo ŵě poǀažoǀala za šíleŶý, přečtěte si 
ŵůj eBook zdarŵa ) ǀǇstresoǀaŶé ŵatkǇ 
podŶikatelkou z pláže. Najdete jej tady.  

OK, tak jseŵ se to rozhodla zŵěŶit... Kde 
jseŵ ale přišla Ŷa to plážoǀé podnikání?  

Už od roku ϮϬϬϱ jseŵ se Đelkeŵ iŶteŶziǀŶě zaďýǀala 
oŶliŶe ŵarketiŶgeŵ, Ŷejdříǀe ǀe firŵě ŵého tátǇ JirkǇ 
Mazura, později ǀe ǀlastŶí staǀeďŶí firŵě. Proto i ŵé 
další krokǇ po rozhodŶutí zŵěŶit sǀůj žiǀot sŵěřoǀalǇ 
opět do sǀěta iŶterŶetu.  

Zlomový pro ŵě ďǇl kǀěteŶ ϮϬϭϬ, kdǇ jsem 
aďsolǀoǀala ǀ LoŶdýŶě dǀa seŵiŶáře autora kŶihǇ Jak 
ŵǇslí ŵilioŶáři T. Harǀa Ekera Ŷa téŵa podŶikáŶí a 
online marketing. 

Pochopila jsem zde mnohé o pozadí online 
marketingu, o technikách a strategiích, které na 

internetu vǇděláǀají peŶíze, a takǇ o toŵ, že Ŷa toŵto 
poli ǀítězí ti, kdo ŵají tǇ Ŷejlepší iŶforŵaĐe, a také ti, 
kdo jdou do AKCE. 

Na těĐhto seŵiŶáříĐh ǀ roĐe ϮϬϭϬ jseŵ také 
poprǀé uslǇšela pojeŵ eBook, a také to, že 
je ŵožŶé jej autoŵatizoǀaŶě prodáǀat Ŷa 
internetu. 

Netušila jseŵ teŶkrát, jak to udělat, ale ǀěděla jseŵ, 
že to je přesŶě to, Đo ĐhĐi.  

Cesta k oďjeǀeŶí toho, o čeŵ ǀlastŶě eBook Ŷapíšu a 
jak zautoŵatizoǀat Đelý proĐes prodeje tak, aďǇ ǀše 
šlapalo jako hodiŶkǇ, aďǇ se eBook opraǀdu prodáǀal 
a ǀǇděláǀal ŵi peŶíze, ďǇla dlouhá a jseŵ ráda, že 
jseŵ Ŷa Ŷí ǀǇdržela. 

Naplno jsem se do toho pustila v lednu 2013, spustila 
jseŵ sǀůj ďlog www.stanislavamrazkova.cz, začátkeŵ 
roku odstartovala prodej svého eBooku Jak napsat 
eBook za ϭϰ dŶí a ǀ druhé poloǀiŶě roku pokračoǀáŶí 
Jak úspěšŶě prodáǀat eBook. 

http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/stahnete-si-ebook-zdarma/
http://www.stanislavamrazkova.cz/
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Nasďírala jseŵ ǀ té doďě takǇ spoustu Ŷoǀého 
hodnotného know-how o prodeji na internetu 
předeǀšíŵ díkǇ zkušeŶosteŵ jako projektoǀý ŵaŶažer 
v kampaních, které byly bezpochǇďǇ ŶejúspěšŶějšíŵi 
oŶliŶe kaŵpaŶěŵi Ŷa českéŵ iŶterŶetu ǀ roĐe ϮϬϭϯ a 
získaly dohromady okolo 7 tisíc platících zákazŶíků a 
přes ϭϭϬ tisíĐ lidí ǀ tréŶiŶĐíĐh zdarŵa. 

Moje ǀlastŶí dataďáze se ǀǇšplhala za rok ϮϬϭϯ z ŶulǇ 
Ŷa ǀíĐe Ŷež Ϯ tisíĐe lidí a ǀ Ŷásledujícím roce na 8 tisíc 
lidí a za další rok Ŷa ϭϴ tisíĐ lidí, a to předeǀšíŵ díkǇ 
eBookůŵ zdarŵa. Prodejeŵ oďou plaĐeŶýĐh eBooků 
jseŵ od roku ϮϬϭϯ ǀǇdělala už ǀíĐe Ŷež ϭ ϯϬϬ ϬϬϬ Kč. 

A tak Ŷastal čas sdíleŶí 
)a tu doďu jseŵ se Ŷaučila opraǀdu hodŶě o toŵ, Đo 
Ŷa iŶterŶetu fuŶguje a jak spráǀŶě Ŷastaǀit a 
spraǀoǀat autoŵatizoǀaŶý sǇstéŵ prodeje. V České 
repuďliĐe dŶes patříŵ ŵezi TOPϭϬ oŶliŶe podŶikatelů, 
a ti, od kterýĐh jseŵ se dříǀe učila já, se dŶes zase učí 
ode ŵě. Sǀé kŶoǁ-how si nenechávám pro sebe. :) 
Proč takǇ. Věříŵ ǀ sílu spolupráĐe a sdíleŶí.  

I ǀǇ tak ŵůžete čerpat z ŵého kŶoǁ-how a 
zkušeŶostí, a to růzŶýŵi způsoďǇ: 

 V oŶliŶe kurzu PodŶikáŶí z pláže učíŵ sǀé klienty, 
jak si díkǇ oŶliŶe ŵarketiŶgu užíǀat toho 
„podŶikáŶí z pláže“ a jak si teŶto sǇstéŵ fuŶkčŶě 
nastavit. 

 V kŶize PodŶikáŶí z pláže iŶspiruju k toŵu, jak žít 
stǇleŵ žiǀota plážoǀého podŶikatele. 

 V eBooku Jak napsat eBook za 14 dní učíŵ, jak si 
ǀǇtǀořit eBook a ďudoǀat díkǇ Ŷěŵu důǀěru a 
ǀztah s klieŶtǇ, dataďázi koŶtaktů aŶeďo jej roǀŶou 
plážoǀýŵ sǇstéŵeŵ prodáǀat.  

 A skrze ǁeď a projekt PodŶikáŶí z pláže, ǀe kterém 
Ŷajdete ďlog, ǁeďiŶáře, ǀidea a další oďsah 
ZDARMA, sdílíŵ další hodŶotŶé iŶforŵaĐe, 
inspiraci a motivaci k tomu, abyste se i vy mohli 
ǀǇdat za žiǀoteŵ, ze kterého si Ŷeŵusíte ďrát 
dovolenou.  

http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/
http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
http://www.jak-napsat-ebook.cz/
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Co je to ǀlastŶě podŶikáŶí  
z pláže? 

Pojďŵe si Ŷa začátek říĐt, Đo to ǀlastŶě je podŶikáŶí z 
pláže, protože si za tíŵ čloǀěk ŵůže předstaǀoǀat 
leccos.  

PodŶikáŶí z pláže rozhodŶě ŶezŶaŵeŶá, že si lehŶete 
Ŷa pláži pod sluŶečŶík a oteǀřete Ŷoteďook a ŵísto 
radoǀáŶek ǀe ǀlŶáĐh praĐujete. To je spíše praĐoǀáŶí z 
pláže, a ǀěřte, že toŵu se ĐhĐete rozhodŶě ǀǇhŶout. :Ϳ  

PodŶikáŶí z pláže je pro ŵě osoďŶě stǇl žiǀota, kdǇ 
mám automatizovaný systém, který ve dne v noci na 
iŶterŶetu praĐuje pro ŵě, ǀǇděláǀá ŵi peŶíze, a já 
ŵůžu díkǇ toŵu tráǀit sŵǇsluplŶě sǀůj čas a ďýt 
kdekoli Ŷa sǀětě.  

PraĐoǀat tehdǇ, kdǇž ĐhĐi, protože oŶo i to podŶikáŶí 
z pláže ǀǇžaduje Ŷěkolik hodiŶ práĐe týdŶě, ale 
zároǀeň je to práĐe, která čloǀěka ďaǀí a Ŷaplňuje.  

To je totiž podstatou plážoǀého podŶikáŶí. Já 
prodáǀáŵ Ŷa iŶterŶetu eBookǇ a totéž učíŵ sǀé 
klienty.  

eBookeŵ se rozuŵí ǀ podstatě kŶiha ǀ elektroŶiĐké 
forŵě, ǀe které dáǀáte uĐeleŶé a hodŶotŶé iŶforŵaĐe 
Ŷa Ŷějaké téŵa, které ǀás ďaǀí, rozuŵíte ŵu, jste ǀ 
Ŷěŵ eǆpert. Třeďa jako to, Đo teď čtete. 

Pro iŶspiraĐi se podíǀejte Ŷa díla ŵýĐh klieŶtů z kurzu 
PodŶikáŶí z pláže ǀ Plážoǀé síŶi sláǀǇ tadǇ >> 

Jsou i další forŵǇ oŶliŶe prodeje, kroŵě eBooků lze 
prodáǀat oŶliŶe kurzǇ, ǀidea, plaĐeŶé ǁeďiŶáře apod. 
Na plážoǀý režiŵ lze Ŷastaǀit i prodej fyzických 
produktů, jako jsou kŶihǇ, CD, DVD. 

Pro fuŶgujíĐí autoŵatizoǀaŶý sǇstéŵ ale saŵozřejŵě 
Ŷestačí, aďǇste Ŷapsali eBook Ŷeďo ǀǇtǀořili Ŷějaký 
produkt.  

To, Đo je důležité, je, že za tíŵ stojí fuŶgujíĐí strategie, 
takoǀá toǀárŶa, do které čas od času přiložíte pár 
políŶek a oŶa praĐuje ǀ podstatě ďez ǀás.  

Pojďŵe se tedǇ podíǀat Ŷa to, Đo je za tíŵ… Důležité je toto sousloví: 

AUTOMATIZOVANÝ SYSTÉM,  
KTERÝ VE DNE V NOCI PRACUJE NA 

INTERNETU PRO VÁS. 

http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/plazova-sin-slavy/
http://podnikanizplaze.cz/plazova-sin-slavy/
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Ϯ základŶí pilíře plážoǀého 
podŶikáŶí 
Na ŶásledujíĐíĐh řádĐíĐh ǀáŵ ŶastíŶíŵ, ǀ čeŵ spočíǀá 
strategie úspěšŶého oŶliŶe ŵarketiŶgu, který stojí za 
úspěšŶou strategií autoŵatizoǀaŶého oŶliŶe prodeje.  

PodŶikáŶí z pláže ŵá dǀa základŶí pilíře: 

1. PoĐhopeŶí ϵ klíčů k zákazŶíkoǀě peŶěžeŶĐe. 

2. Expertní auteŶtiĐký příďěh. 

ϭ. ϵ klíčů k zákazŶíkoǀě peŶěžeŶĐe 

)ákladeŵ úspěĐhu Ŷa iŶterŶetu, který ǀáŵ ŵůže 
uŵožŶit plážoǀý podŶikatelský režiŵ, je, že si 
uǀědoŵíte, že lidé Ŷeďrouzdají iŶterŶeteŵ za účeleŵ 
kupoǀat si ŶěĐo. Lidé ďrouzdají iŶterŶeteŵ, protože 
mají Ŷějakou otázku a hledají odpoǀěď. VětšiŶa 
podŶikatelů ale ze sǀýĐh ǁeďoǀýĐh stráŶek jeŶ ǀolá: 
KUP SI TOTO, KUP SI TOTO, a aďsolutŶě přehlíží teŶ 
hlaǀŶí důǀod, proč za Ŷiŵi klieŶt přišel. A teŶ důǀod je 
– ǀǇřešit Ŷějaký sǀůj proďléŵ či otázku. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ϵ KLÍČŮ K )ÁKA)NÍKOVĚ PENĚŽENCE 
Lidé přichází na vaše webové stránky z těchto devíti 
důvodů, kterým říkám klíče k zákazníkově peněžence: 
 

1. Vydělat peníze.   

2. Ušetřit peníze.   

3. Ušetřit čas.  

4. Vyhnout se námaze. / Najít snadné řešení.   
5. Vyhnout se fyzické bolesti. / Najít fyzické pohodlí. 

6. Vyhnout se psychické bolesti. / Najít klid v duši.  
7. Cítit se milováni.  

8. Cítit se oblíbení.  

9. Pobavit se / mít zážitek / ukojit zvědavost.  

 

)ákazŶíkoǀa peŶěžeŶka pak ŵůže ďýt zaŵčeŶá jedŶíŵ z těĐhto 
klíčů, ale ŵůže to ďýt také koŵďiŶaĐe, a pokud svého klienta 
doďře zŶáte, tak ǀíte, které klíče potřeďujete, jeŶ se je ŵusíte 
Ŷaučit doďře použíǀat. 

Týkají se totiž ǀ podstatě Đelého prodejního procesu, 
komunikace s klientem, copywritingu na webu i v reklamních 
ŵateriáleĐh, jedŶoduše Đelého ŵarketiŶgu. 

A práǀě toto základŶí uǀědoŵěŶí je také klíčoǀé pro poĐhopeŶí 
strategie plážoǀého podŶikáŶí. Jak jseŵ řekla, toto je jedeŶ 
z pilířů ŵé strategie. Pojďŵe se podíǀat Ŷa druhý.   

 

http://www.vasedomena.cz/
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Ϯ. EǆpertŶí auteŶtiĐký příďěh aŶeď klíč k 
zákazníkovu srdci 

Druhýŵ pilířeŵ plážoǀého podŶikáŶí je eǆpertŶí 
auteŶtiĐký příďěh. Mluǀíŵ o Ŷěŵ často, a pokud ŵě 
už zŶáte delší doďu, asi jste už o Ŷěŵ četli Ŷeďo 
slǇšeli. Je to totiž základ.  

ExpertŶí auteŶtiĐký příďěh koŵďiŶuje dǀě složkǇ – 
ǀaši eǆpertizu a ǀáš lidský příďěh.  

Poŵůže ǀáŵ ukázat čteŶářůŵ, že práǀě ǀǇ jste teŶ 
eǆpert Ŷa sǀůj oďor, ŵáte ǀ toŵto oďoru zkušeŶosti, 
saŵi jste si Ŷapříklad zažili situaĐi, ǀe které jsou ŶǇŶí 
saŵotŶí čteŶáři, a jak se vám povedlo tuto situaci 
ǀǇřešit...  

JedŶoduše jste v Ŷěŵ lidští, poukazujete Ŷa ĐhǇďǇ 
Ŷeďo přešlapǇ, které jste udělali, a Ŷa lekĐe, které jste 
se Ŷaučili. 

Je to příďěh, který ŵá jedeŶ zásadŶí záŵěr – 
ǀǇďudoǀat důǀěru, ǀztah a ukázat, že jste zároǀeň 
eǆpert ǀe sǀéŵ oďoru a zároǀeň čloǀěk, se kterýŵ Ŷa 
Ŷějaké úroǀŶi toho příďěhu rezoŶují.  

A je to práǀě příďěh, Đo ǀás odliší od ŵasǇ 
koŶkureŶĐe, díkǇ čeŵu si ǀás lidé zapaŵatují a díkǇ 
čeŵu si k ǀáŵ ǀǇďudují důǀěru, ǀztah a začŶou ǀás 
ŵít rádi, ďǇť jste pro Ŷě ǀirtuálŶí a osoďŶě ǀás ŶezŶají, 
tak díkǇ příďěhu pak často ŵají poĐit, že ǀás zŶají 
ǀelŵi doďře.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Příběh z praxe: 
Prodávám eBooky a učím lidi online marketing. 
Možná byste si řekli, že nejvíce peněz mi 
vydělávají odborné články.  

Opak je pravdou. Článek, který mi v historii 
prodeje Jak napsat eBook za 14 dní přinesl nejvíce 
objednávek v jeden den, je o tom, jak jsem 

jednoho dne vykročila z komfortní zóny, sbalila 
auto, děti a křečky a odjela na půl roku do 
Španělska. 

Autentický příběh o svobodě a podnikání z pláže. 

 Najdete ho tady >> 

http://www.vasedomena.cz/
http://stanislavamrazkova.cz/cesta-na-plaz/?utm_medium=ebook&utm_source=sm.cz&utm_campaign=ebook-jako-klic
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ϴ kroků k podŶikáŶí z pláže 

KdǇž Đhápete dǀa základŶí pilíře plážoǀého podnikání, 
ǀǇužíǀáte je ŶásledŶě ǀ každéŵ kroku, který je 
potřeďa Ŷa Đestě udělat. 

Musíte projít osmi zastávkami, kterými jsou: 
1. Objevení vlastního tématu.  
2. Blog se spráǀŶě ǀedeŶýŵ hodŶotŶýŵ oďsaheŵ. 
3. eBook zdarma.  
4. Pravidelný e-mail marketing a databáze 

kontaktů. 
5. Facebook fanpage. 
6. VǇtǀořeŶí plaĐeŶého eBooku. 
7. Nastavení automatizovaného prodejního 

procesu. 
8. SpráǀŶě ǀǇtǀořeŶá prodejŶí stráŶka. 

NeŶí záŵěreŵ tohoto eBooku, dát ǀáŵ přesŶý Ŷáǀod, 
jak Ŷa to, protože to ďǇ ǀ eBooku aŶi ŶeďǇlo ŵožŶé.  

Stojí za tím hodně teoretiĐkýĐh iŶforŵaĐí a také 
praktiĐkého ŶastaǀoǀáŶí, a práǀě proto, aďǇ Đo ŶejǀíĐe 
lidí teŶto proĐes zǀládlo, jseŵ ǀǇtǀořila kurz PodŶikáŶí 

z pláže. NiĐŵéŶě Ŷa ŶásledujíĐíĐh stráŶkáĐh ǀáŵ ĐhĐi 
popsat priŶĐipǇ těĐhto ϴ kroků, aďǇste ŵěli jasŶo ǀ 
tom, jak to ǀlastŶě Đelé fuŶguje a Đo od toho čekat.  

1. Objevení vlastního tématu 

Nejčastější otázka, která ŵi přiĐházela při oteǀřeŶí 
kurzu Podnikání z pláže, ďǇla:  

NezŶáŵ sǀé téŵa. Neǀíŵ, ǀ čeŵ podŶikat z pláže. 
Máŵ poĐit, že ŶiĐ Ŷeuŵíŵ. CO ŵáŵ ǀlastŶě dělat? 

Eǆistuje ŵilioŶ způsoďů, jak ǀǇdělat ŵilioŶǇ Ŷeďo 
podŶikat z pláže, ale jeŶ tehdǇ, kdǇž Ŷajdete teŶ ǀáš 
osoďŶí způsoď, začŶete podŶikat z pláže i ǀǇ.  

NeŶí úplŶě jedŶoduĐhé to sǀoje „CO“ Ŷajít. Velkou roli 
ǀ toŵ hraje seďeǀědoŵí a praǀdiǀost k soďě saŵéŵu, 
a předeǀšíŵ ǀášeň, zkušeŶosti a zaŵěřeŶí. 

Protože je tato otázka klíčoǀá, Ŷajdete Ŷa koŶĐi 
tohoto eBooku bonus – praktiĐké ĐǀičeŶí k oďjeǀeŶí 
ǀlastŶího téŵatu plážoǀého podŶikáŶí.  

Doporučit ŵohu také zázŶaŵ ǁeďiŶáře s Ŷázǀeŵ  
Jak oďjeǀit sǀoje téŵa a uspět, který Ŷajdete tadǇ >> 

http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/webinar-jak-objevit-tema-a-uspet/
http://podnikanizplaze.cz/webinar-jak-objevit-tema-a-uspet/
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S tíŵto téŵateŵ se také pojí již zŵiňoǀaŶý eǆpertŶí 
auteŶtiĐký příďěh. Příďěh, ǀe kteréŵ popisujete sǀou 
cestu k tomu, co víte a umíte v daném oboru dnes.  

Příďěh, ǀe kteréŵ zŵíŶíte i to, Đo uŵíte dŶes, ale také 
to, že ǀždǇĐkǇ to tak ŶeďǇlo, a jaké překážkǇ jste Ŷa 
sǀé Đestě ŵuseli překoŶat, jaké otázkǇ jste třeďa Ŷa 
začátku ŵěli Ŷeďo Đo často řeší práǀě ǀaši klieŶti. 

Takoǀý příďěh už jste četli. :Ϳ Je Ŷa začátku tohoto 
eBooku.  

A přesŶě to je ŵísto, kde se pak použíǀá. Kroŵě toho 
jej také Ŷajdete často Ŷa ǁeďeĐh plážoǀýĐh 
podŶikatelů. 

Ϯ. Blog se spráǀŶě ǀedeŶýŵ hodŶotŶýŵ 
obsahem 

Blog je takoǀá část ǁeďoǀýĐh stráŶek, kde praǀidelŶě 
píšete čláŶkǇ, a ǀ těĐh čláŶĐíĐh dáǀáte hodŶotŶé 
iŶforŵaĐe práǀě ze sǀého oďoru.  

To zŶaŵeŶá, že Ŷapříklad prodáǀáte dětské kočárkǇ, 
tak Ŷapíšete čláŶek o toŵ, Đo sledoǀat při ǀýďěru 
kočárku, jak si ǀǇďrat kočárek pro dítě, které se Ŷarodí 

ǀ ziŵě, a tak dále. A Đo je důležité, propojujte ǀ těĐh 
čláŶĐíĐh fakta s příďěhǇ – se zkušeŶostŵi z praǆe, ať 
už ǀašiŵi, Ŷeďo se zkušeŶostŵi ǀašiĐh klieŶtů.  

Suchá fakta najdou lidé ǀšude ŵožŶě. Je důležité se 
odlišit tíŵ, že ďudete lidští.  

Lidé ŵají rádi příďěhǇ, iŶspirují se skrze příďěhǇ, učí se 
poŵoĐí příďěhů, a proto kdǇž se ǀáŵ podaří čláŶkǇ Ŷa 
ďlogu ǀždǇ okořeŶit Ŷějakýŵ příďěheŵ z praǆe, lidi to 
ďude ďaǀit a ďudou číst další čláŶkǇ.  

To, k čeŵu je ďlog, se ǀáŵ propojí praǀděpodoďŶě až 
po prostudoǀáŶí ǀšeĐh osŵi ďodů, ale zkusíŵ to teď 
nastínit. 

 

 

 

 

 

 

 

) každého čláŶku odkazujete Ŷa Ŷěkolika ŵísteĐh na 
prodejní stránku svého eBooku (nebo toho, co prodáváte).  

ČláŶek je hodŶotŶý a čteŶář z Ŷěj čerpá zajíŵaǀé iŶforŵaĐe. 
Neŵá poĐit, že ďǇ ďǇl tlačeŶ do prodeje, a pokud klikne na 
odkaz, dělá to z ǀlastŶí ǀůle. 

Často pak oǀšeŵ také koupí ǀáš eBook. :Ϳ Na čláŶkǇ  
na blogu odkazujete z e-ŵailů ;o toŵ ďude řeč dáleͿ a 
Facebooku.  

 

http://www.vasedomena.cz/
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Pro ŵŶoho lidí je ďlog ďlok…  

A to v toŵ sŵǇslu, že si prostě Ŷedoǀedou předstaǀit, 
JAK ďǇ si ŵěli SAMI udělat ǁeďoǀé stráŶkǇ a Đo ďǇ Ŷa 
Ŷě ŵěli ǀlastŶě psát. 

Proto práǀě ǀ kurzu PodŶikáŶí z pláže toto učíŵ krok 
za krokeŵ a tak, že to zǀládŶe i Ŷaprostý teĐhŶiĐký 
antitalent. 

A ŶásledŶě také učíŵ, jak psát ďlogoǀé čláŶkǇ tak, aďǇ 
ďǇlǇ čtiǀé a lidé se Ŷa ďlog rádi ǀraĐeli.  

Blog je totiž jedŶíŵ ze základŶíĐh staǀeďŶíĐh kaŵeŶů 
plážoǀého podŶikáŶí a ďez Ŷěj se k dalšíŵ krokůŵ 
čloǀěk ŶeposuŶe.  

3. + 4. eBook zdarma a e-mail marketing  

Existují ŵarketiŶgoǀé průzkuŵǇ, ǀe kterýĐh se říká, 
že 67 % zákazŶíků, kteří ǀáŵ dŶes řekli Ŷe, ďǇ ďǇlo 
oĐhotŶo koupit příští rok. 

Potřeďují ǀšak k toŵu opakoǀaŶou koŵuŶikaĐi. ϴϭ % 
prodejů se děje až při PÁTÉM koŶtaktu zákazŶíka. 
80 % oďĐhodŶíků to ǀšak po prǀŶíŵ NE vzdává. 

Vašíŵ Đíleŵ je připoŵíŶat se, ukazoǀat, že práǀě ǀǇ 
ŵáte hodŶotu, kterou toŵuto čloǀěku ŵůžete 
předat.  

Jak si oǀšeŵ zajistíte to, že o ǀás klieŶt uslǇší pětkrát? 

Jak to uděláte, že se ǀrátí Ŷa ǀáš ǁeď? 

Získejte Ŷa ŶáǀštěǀŶíka ǀašeho ǁeďu e-mail a ty 
další „průŵěrŶě čtǇři“ koŶtaktǇ si zajistěte a 
nenechte ŶiĐ Ŷáhodě. Pokud ǀšak Ŷa Ŷěj Ŷeŵáte e-
ŵail, Ŷeŵáte ho jak koŶtaktoǀat! Potřeďujete tedǇ 
budovat databázi e-ŵailů. 

Moje zkušeŶost je ŶásledujíĐí: 

) ŵé zkušeŶosti eǆistuje určité proĐeŶto lidí, kteří se 
ŶadĐhŶou a koupí si ŵůj eBook ihŶed. MŶoheŵ ǀětší 
proĐeŶto lidí si ŵě potřeďuje dǀa až tři ŵěsíĐe 
oťukáǀat, přečíst si ode ŵě Ŷěkolik čláŶků, a koupí 
teprǀe po těĐh Ϯ–ϯ ŵěsíĐíĐh.  

Pak je tady velká skupiŶa lidí, kterýŵ to trǀá až půl 
roku, Ŷež si ŵůj eBook koupí, a ŵezitíŵ jsou ǀ ŵé 
databázi.  

http://www.vasedomena.cz/
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Proč? Na začátku třeďa aŶi eBook ŶeĐhtěli, Ŷeŵěli tu 
potřeďu. Oǀšeŵ jak se ǀǇǀíjejí, čtou růzŶé iŶforŵaĐe, 
tak postupŶě zjistí, že ŵůj eBook potřeďují.  

Kdybych se jiŵ opakoǀaŶě ŶepřipoŵíŶala tíŵ, že jiŵ 
praǀidelŶě posíláŵ e-ŵailǇ, zřejŵě už ďǇ si Ŷa ŵě 
ŶeǀzpoŵŶěli a odpoǀěď Ŷa sǀou otázku ďǇ hledali 
jinde.  

S každýŵ e-ŵaileŵ, který pošlu sǀé dataďázi, 
mi ďěheŵ pár desítek ŵiŶut po odesláŶí e-mailu 
přijde oďjedŶáǀka a ǀětšiŶou ŶeŶí jediŶá. Jednu dobu 
oďjedŶáǀkǇ stagŶoǀalǇ a Đhodilo ŵi jiĐh ŵéŶě.  

)jistila jseŵ, že je to proto, že přes ϳϬ % lidí z mé 
dataďáze už ŵělo ŵůj eBook a poteŶĐiál kupujíĐíĐh se 
Đelkeŵ ǀǇčerpal.  

Napsala jsem tedy nový eBook zdarma, dala jej na 
web, pomocí technik, o kterých si budeme teprve 
říkat, jseŵ Ŷa Ŷěj strhla pozorŶost a ďěheŵ pár dŶí 
jseŵ ŵěla Ŷěkolik stoǀek ŶoǀýĐh koŶtaktů, které pak 
ǀ ŶásledujíĐíĐh ŵěsíĐíĐh ǀelŵi zǀedlǇ proĐeŶto 
prodejů.  

Věříŵ tedǇ, že ǀ tuto Đhǀíli už Đhápete, proč je 
budování databáze a e-ŵail ŵarketiŶg klíčoǀou 
součástí a dalšíŵ staǀeďŶíŵ kaŵeŶeŵ plážoǀého 
podnikání.  

A ŵožŶá ǀás teď Ŷapadá, že si tedǇ dáte Ŷa ǁeď ŶěĐo 
jako „Přidat do Ŷeǁsletteru“ Ŷeďo „Přihlásit k odďěru 
ŶoǀiŶek“.  

Musím vás zklamat. Takhle to nefunguje.  

E-ŵail je ǀ dŶešŶíŵ sǀětě ǀelŵi ĐeŶěŶá koŵodita a 
lidé ŵají přehlĐeŶé sĐhráŶkǇ ŶejrůzŶějšíŵi Ŷaďídkaŵi. 
Proto si dáǀají pozor, koŵu sǀůj e-mail dají a komu 
ne. Pokud vám jej mají dát, musí k tomu mít opravdu 
doďrý důǀod.  

Newsletterem jim v podstatě jeŶ říkáte: „Budu ǀáŵ 
posílat další e-ŵailǇ.“ MǇslíte, že o to stojí? 

A JAK TO TEDY MÁ BÝT SPRÁVNĚ?  

StrategiĐký podŶikatel ǀǇužíǀá sǀoje ǁeďoǀé stráŶkǇ k 
toŵu, aďǇ Ŷa sǀé ŶáǀštěǀŶíkǇ získáǀal e-ŵail tak, že 
jej ǀǇŵěŶí za ŶěĐo Ŷatolik hodŶotŶého, že za to 

http://www.vasedomena.cz/
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ďudou oĐhotŶi sǀůj e-ŵail poskǇtŶout. OptiŵálŶě za 
ŶěĐo, Đo PŘESAHUJE HODNOTU jejiĐh e-mailu. 

Moje databáze je z 90 % získaŶá tak, že jseŵ lideŵ 
Ŷaďídla ǀýŵěŶou za e-ŵail Ŷějaký eBook zdarŵa.  

Proto je také eBook zdarŵa součástí ĐestǇ k 
plážoǀéŵu podŶikání. eBook, který nabídnete na 
svých stránkách, si lidé stahují, jako jste si vy stáhli 
teŶto eBook, a dáǀají ǀáŵ za to sǀůj e-mail.  

VǇ jiŵ pak ŵůžete čas od času Ŷapsat, že jste třeďa 
Ŷapsali Ŷoǀý zajíŵaǀý čláŶek, a pozǀat je zpět Ŷa ǀáš 
web.  

5. Facebook fanpage 

FaĐeďook je kaŶál, který je aktuálŶě ŶeodŵǇslitelŶou 
součástí plážoǀého podŶikáŶí. Je to soĐiálŶí síť a ŵá 
sǀá speĐifika, která je potřeďa ŵít ǀždǇĐkǇ Ŷa paŵěti.  

Co pro ǀás FaĐeďook ďude dělat: 

1. FaĐeďook fuŶguje jako Ŷejlepší zdroj kǀalitŶí a 
releǀaŶtŶí ŶáǀštěǀŶosti ǁeďu s ŵožŶostí 
zaĐíleŶí příŵo Ŷa ǀaši Đíloǀou skupiŶu. 

2. FaĐeďook je další kaŶál pro ďudoǀáŶí důǀěrǇ. Je 
to ŵísto, kde z ǀašiĐh klieŶtů uděláte ǀaše 
faŶouškǇ. :Ϳ 

DŮLEŽITÉ! VŽDY MĚJTE NA PAMĚTI: 

Lidé si na Facebook chodí oddechnout, pobavit se, 
zjistit Ŷějaké drďǇ, Ŷačerpat zajíŵaǀou iŶspiraĐi, 
zahŶat Ŷudu. RozhodŶě taŵ ŶeĐhodí dělat ďǇzŶǇs 
Ŷeďo ŶěĐo Ŷakupoǀat. FaĐeďook je ŵísto záďaǀǇ a 
inspirace. NE prodeje! 
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6. VǇtǀořeŶí plaĐeŶého eBooku 

PlaĐeŶý eBook je ǀ zásadě ǀáš prodejŶí artikl. V ŵéŵ 
případě to tedǇ dǀa rokǇ ďǇl eBook Jak Ŷapsat eBook 
za 14 dní.  

Je to eBook, ve kterém koŶkrétŶě a speĐifiĐkǇ 
poŵáháte lideŵ ǀ Ŷějaké oďlasti žiǀota.  

Než s plaĐeŶýŵ eBookeŵ začŶete, doporučuji si ǀždǇ 
sepsat Ŷa začátku, Đo je Đíleŵ: 
- Co ďude klieŶt uŵět, až si dočte ǀáš eBook?  
- Jaká zŵěŶa ǀ jeho žiǀotě ŶastaŶe?  
- Co se zlepší?  

A pak se Ŷa to ǀědoŵě při psaŶí zaŵěřit. 

KlieŶta se potoŵ sŶažíte doǀést k Đíli, ke slíďeŶéŵu 
výsledku. 

KdǇž už si klieŶt koupí ǀáš eBook, tak ĐhĐete, aďǇ ďǇl 
spokojeŶý. A aďǇ ďǇl spokojeŶý, ŵusí u Ŷěj Ŷastat 
kýžeŶá zŵěŶa. Ta ale ŶeŶastaŶe jeŶ tíŵ, že předáte 
jeŶ teoretiĐké iŶforŵaĐe. Je potřeďa, aďǇ teŶ klieŶt 
udělal i Ŷějaké krokǇ k té zŵěŶě. Proto ďýǀá součástí 
plaĐeŶýĐh eBooků často také praktiĐká část. 

Proč? SpokojeŶí klieŶti o ǀás ďudou ŵluǀit, Ŷapíšou 
ǀáŵ skǀělé refereŶĐe, doporučí ǀás dalšíŵ lideŵ, 
ďudou spokojeŶí a ŶadšeŶí.  

KlieŶti, kteří si eBook jeŶ přečtou, a Ŷepoǀede je to k 
akci, tak na vás zase velmi rychle zapomenou.  

Nejǀětší hodŶotu přiŶese klieŶtoǀi takoǀý eBook, 
který je skǀělou koŵďiŶaĐí teorie a praǆe. Jako jiŶ a 
jang. :)  

eBook se pak dostane ke klientovi pomocí 
automatizovaného systému prodeje a o tom si 
ďudeŵe poǀídat Ŷa dalšíĐh stráŶkáĐh. 
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7. Nastavení automatizovaného procesu 

Podstatou plážoǀého podŶikáŶí je, že se proĐesǇ 
prodeje dějí ďez ǀás.  

KdǇž tedǇ ŵáte Đelý sǇstéŵ jedŶou ŶastaǀeŶ, stačí ǀ 
zásadě jeŶ jedŶou za Ϯ–ϯ týdŶǇ Ŷapsat čláŶek Ŷa 
ďlog a ŶapláŶoǀat příspěǀkǇ Ŷa FaĐeďook, Đož je 
otázka pár hodiŶ práĐe, a ǀše ostatŶí už se děje 
samo.  

Celý teŶ autoŵatizoǀaŶý sǇstéŵ prodeje spočíǀá ǀ 
toŵ, že ŵáte Ŷa ǁeďu prodejŶí forŵulář, tedǇ 
objednávku.  

Klient vyplní své údaje do objednávky, klikne na 
tlačítko oďjedŶat a dostaŶe se Ŷa tzǀ. děkoǀaĐí 
stránku.  

KdǇž klieŶt klikŶe Ŷa tlačítko oďjedŶat, ǀǇstaǀí se ŵu 
automaticky faktura a odejde mu na e-mail s podklady 
k platďě.  

Pokud ŶaǀíĐ oďĐhodŶík uŵožňuje platďǇ kartou, ŵůže 
jej to přesŵěroǀat roǀŶou Ŷa plateďŶí ďráŶu a ŵůže 
roǀŶou zaplatit, Đož je saŵozřejŵě pro oďě straŶǇ 

lepší, protože oďĐhodŶík ŵá ihŶed peŶíze a klieŶt ŵá 
ihned eBook.  

KdǇž ŶásledŶě klieŶt zaplatí oďjedŶáǀku, systém 
automaticky spáruje jeho platbu. Ve chvíli, kdy je 
platďa ozŶačeŶá jako zaplaĐeŶá, odejde klieŶtoǀi e-
mail s eBookem. 

V praǆi to ǀǇpadá asi takto… 
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ϴ. SpráǀŶě ǀǇtǀořeŶá prodejŶí stráŶka 

Důležitou součástí oŶoho zŵiňoǀaŶého prodejŶího 
procesu je spráǀŶě ǀǇtǀořeŶá prodejŶí stráŶka.  

Prodejní stránka Ŷásleduje přesŶou a oǀěřeŶou 
strukturu psaŶého teǆtu, optiŵálŶě pak ǀ koŵďiŶaĐi s 
ǀideeŵ ǀ horŶí části stráŶkǇ, ale ǀideo Ŷa začátek ŶeŶí 
úplŶě ŶutŶé. 

)ákladeŵ psaŶí prodejŶí stráŶkǇ je struktura. Všiŵli 
jste si ŶěkdǇ, že ǀětšiŶa reklaŵ ǀ teleǀizi Ŷeďo 
časopiseĐh si je Ŷaǀzájeŵ ǀeliĐe podoďŶá, ďez ohledu 
na to, o jaký produkt se jedná?  

Důǀodeŵ je, že eǆistuje určitá struktura, která 
fuŶguje již ŵŶoho let a je založeŶa Ŷa psǇĐhologii a Ŷa 
letech testováŶí a ǀýzkuŵu. ProdejŶí stráŶka je totéž, 
jeŶ ǀ oŶliŶe sǀětě. 

Před ŶákupŶíŵ rozhodŶutíŵ se ǀ čloǀěku ǀždǇ 
odehrává sŵěs eŵoĐí – ŶadšeŶí, touhǇ a straĐhu.  

Pokud přeǀládŶe straĐh a oďaǀǇ, Ŷekoupíŵe.  

Pokud přeǀládŶe ŶadšeŶí a touha, koupíŵe.  

Vaše prodejŶí stránka má tedy za úkol vzbudit touhu a 
ŶadšeŶí a zároǀeň zodpoǀědět Ŷa ǀšeĐhŶǇ klieŶtoǀǇ 
otázky a obavy.  

Propojení 

KdǇž tedǇ ŵáte ǀšeĐh ϴ kroků základŶě ŶastaǀeŶýĐh, 
začŶe sǇstéŵ praĐoǀat pro ǀás.  

Pokud ǀás zajíŵá, jak je časoǀě ŶáročŶé ŶěĐo 
takového vytǀořit, tak ǀ ŵéŵ kurzu PodŶikáŶí z pláže 
ǀedu účastŶíkǇ k toŵu, aďǇ ŵěli Đelý sǇstéŵ 
ŶastaǀeŶý za dǀa ŵěsíĐe.  

Dǀa ŵěsíĐe, krok za krokeŵ, kdǇ děláte ĐĐa ϰ–5x 
týdŶě dílčí krokǇ, které ǀáŵ zaďerou ĐĐa ϲϬ ŵiŶut 
deŶŶě, a dojdete do Đíle.  

Pak už stačí jeŶ dlouhodoďě udržoǀat plaŵeŶ. JedŶou 
za 2–ϯ týdŶǇ Ŷapsat čláŶek, poslat jej Ŷa dataďázi 
koŶtaktů, a ŶapláŶoǀat si příspěǀkǇ Ŷa FaĐeďook. 
Často také odpoǀědět Ŷa dotazǇ klieŶtů, které začŶou 
chodit.  

A o toŵ to podŶikáŶí z pláže tedǇ je. :Ϳ 
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PÁR SLOV NA ZÁVĚR 
Jak se vám líbí myšlenka mít svůj vlastní 
automatizovaný systém prodeje? Jak vám zní 

představa, že i vy můžete podnikat z pláže? 

Samo od sebe se to nestane, a to, že teď máte nějaké nové 

informace, nic nezmění.  

Musíte jít a začít ty věci dělat. Ráda vám budu i nadále průvodcem – 

na blogu Podnikání z pláže, skrze stejnojmennou knihu nebo v online 

kurzu Podnikání z pláže.   
Pusťte se do toho. Za rok, až za sebou uvidíte svůj blog, eBook, 
vybudovanou databázi, tak si poděkujete, že jste do akce šli.  

 

JSTE PŘIPRAVENI NA DALŠÍ KROK? 
Nenechám vás odejít jen tak. Uděláme další krok hned a společně. Mám tady 

pro vás totiž jeden malý bonus – akční úkol, který vám zabere 15 minut,  
ale ujasní mnohé. 

Připraveni? Najdete ho na dalších stránkách. 
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AKCE: Oďjeǀte téŵa sǀého podŶikáŶí z pláže  

Nejčastější otázka, která ŵi přiĐházela při oteǀřeŶí kurzu PodŶikáŶí z pláže, ďǇla: Neznám své téma. Nevím, 
ǀ čeŵ podŶikat z pláže. Máŵ poĐit, že ŶiĐ Ŷeuŵíŵ. CO ŵáŵ ǀlastŶě dělat? 

A to je otázka, Ŷa kterou se zaŵěříŵe ǀ ŶásledujíĐíĐh akčŶíĐh kroĐíĐh.  

Eǆistuje ŵilioŶ způsoďů, jak ǀǇdělat ŵilioŶǇ Ŷeďo podŶikat z pláže, ale jeŶ tehdǇ, kdǇž Ŷajdete teŶ ǀáš 
osoďŶí způsoď, začŶete podŶikat z pláže i ǀǇ. NeŶí úplŶě jedŶoduĐhé to sǀoje „CO“ Ŷajít. Velkou roli v tom 
hraje seďeǀědoŵí a praǀdiǀost k soďě saŵéŵu, a předeǀšíŵ ǀášeň, zkušeŶosti a zaŵěřeŶí. 

Co je to VAŠE téŵa?  

Odpoǀězte si Ŷa otázkǇ Ŷa ŶásledujíĐíĐh stráŶkáĐh. MožŶá Ŷeoďjeǀíte sǀé téŵa hŶed, ale ǀ ŵŶoha ǀěĐeĐh si 
uděláte jasŶo, ǀaše ŵǇšleŶkǇ Ŷaďerou koŶkrétŶější sŵěr a ŶajedŶou k ǀáŵ téŵata začŶou přiĐházet. 
Věříŵ, že ǀáŵ ŶásledujíĐí ĐǀičeŶí dopoŵůže k toŵu, aďǇste si sǀé téŵa ujasŶili a oteǀřeli sǀou ŵǇsl Ŷoǀýŵ 
ŵožŶosteŵ.  

MožŶá se ǀáŵ ǀǇkrǇstalizujte ǀíĐe téŵat a budete se rozhodovat, které z ŶiĐh ǀǇďrat. NeĐhejte to uležet. 
TakǇ je ŵožŶé, že hŶed Ŷepřijdete Ŷa to, Đo je to ǀaše téŵa. Nezloďte se za to Ŷa seďe. VěĐi přiĐházejí ǀ 
praǀý čas. MožŶá ǀás to ŶapadŶe už dŶeska ǀečer ǀe sprše, ŵožŶá za pár dŶí Ŷa proĐházĐe Ŷeďo až za pár 
týdŶů. 

TǇ spráǀŶé ŵǇšleŶkǇ a ŶápadǇ přiĐházejí ǀ teŶ praǀý čas.   
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ϭ. Kde je ǀaše ǀášeň? 

O čeŵ Ŷejraději ŵluǀíte, kdǇž se dostaŶete ǀe společŶosti ke sloǀu? KdǇ Đítíte teŶ poĐit, kdǇ děláte ŶěĐo s 
takoǀýŵ zápaleŵ, že přestaŶete ǀŶíŵat čas i okolí, Đítíte ǀzrušeŶí, radost, zápal, jste plŶí eŶergie? Je ŶěĐo 
takoǀého ǀe ǀašeŵ žiǀotě? Taŵ je ǀaše ǀášeň.  

Ať ǀás ǀ tuto Đhǀíli Ŷapadla jedŶa ǀěĐ, Ŷeďo pět ǀěĐí, Ŷapište si je: 

1. ________________________________________________________________________ 

2. ________________________________________________________________________ 

3. ________________________________________________________________________ 

4. ________________________________________________________________________ 

5. ________________________________________________________________________ 
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2. V čeŵ ŵáte ďohaté zkušeŶosti?  
MožŶá zatíŵ Ŷeǀěříte, že ďǇste ŵohli ďýt podŶikateleŵ, Ŷatož pak podŶikateleŵ z pláže ǀ oďoru, který je 
ǀaší ǀášŶí. )kuste zŵěŶit úhel pohledu a zaŵǇslet se Ŷad tíŵ, ǀ čeŵ jste eǆpert. 

S číŵ za ǀáŵi Ŷejčastěji Đhodí lidé pro radu? V čeŵ jste fakt doďří? Co už dlouhé rokǇ děláte a uŵíte? S číŵ 
ŵáte ďohaté zkušeŶosti? V čeŵ ǀás okolí poǀažuje za eǆperta? Jak to ŵůžete přetaǀit do takoǀé forŵǇ, aďǇ 
ǀás to opraǀdu ďaǀilo? Jak ŵůžete lideŵ poŵoĐt? 

A opět – ať ǀás ǀ tuto Đhǀíli Ŷapadla jedŶa ǀěĐ, Ŷeďo pět ǀěĐí, Ŷapište si je: 

1. ________________________________________________________________________ 

2. ________________________________________________________________________ 

3. ________________________________________________________________________ 

4. ________________________________________________________________________ 

5. ________________________________________________________________________ 
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3. Lze tǇto ǀěĐi propojit? 

MožŶá se odpoǀědi z otázkǇ ϭ a Ϯ prolíŶají a pak je to skǀělé. RozhodoǀáŶí o toŵ, ǀ čeŵ ďudete plážoǀě 
podŶikat, tak ďude jedŶodušší.  

Napište si jedŶo a ǀíĐe ŵožŶýĐh téŵat, která ǀás nyní napadla: 

 

 

 

 

AďǇste přišli Ŷa to sǀoje téŵa opraǀdu do detailu, zkuste si předstaǀit seďe před pár letǇ a zkuste se 
zároǀeň zaŵǇslet Ŷad jedŶíŵ z koŶkrétŶíĐh téŵat, která jste si Ŷapsali ǀýše. 

Jaké to ďǇlo, kdǇž jste o této teŵatiĐe ještě ŶiĐ Ŷeǀěděli a teprǀe jste se o Ŷi začali 
zajímat? 
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Jaké otázkǇ jste teŶkrát ŵěli? 

 

 

 

 

 

 

 

Co ǀáŵ je dŶes jasŶé, ale kdǇsi jste o toŵ Ŷeŵěli potuĐhǇ? 
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Jaké proďléŵǇ jste řešili? 

 

 

 

 

 

 

Jaké ďariérǇ jste potřeďoǀali překoŶat, aďǇste se dostali taŵ, kde jste dnes? 
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Projděte si ŶǇŶí ǀšeĐhŶa téŵata, která ǀás Ŷapadla ǀ ďodě ϯ. Které z těĐhto téŵat ǀás přitahuje ŶejǀíĐe? 
Čeŵu se ĐhĐete ǀ ŶásledujíĐíĐh dŶeĐh, týdŶeĐh, leteĐh ǀěŶoǀat? Co je téŵateŵ ǀašeho podŶikáŶí z 
pláže?   
 

MožŶá si to ďudete ŵuset pár dŶí ŶeĐhat uležet. A až ďudete ŵít jasŶo, Ŷapište si Ŷíže… 

 

Téŵateŵ ŵého podŶikáŶí z pláže je _______________________________________________________ 
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A Ŷa záǀěr ϯ Ŷejčastější 
oďaǀǇ, kdǇž jde o ǀýďěr 

téŵatu: 
Obava 1: Umím X, ale X nebude nikoho 
zajímat! 

KdǇž jseŵ se ǀ roĐe ϮϬϭϮ rozhodla Ŷapsat eBook o 
toŵ, jak Ŷapsat eBook, zjistila jseŵ, že toto sousloǀí 
NIKDO nehledá… 

)Ŷáte příďěh paŶa Bati? ;Toŵáše Bati, který ǀǇtǀořil 
zŶačku Baťa.Ϳ KdǇž se rozhodl, že začŶe ǀǇráďět ďoty, 
které ďude ŵoĐt Ŷosit každý, ďǇla doďa, kdǇ ǀětšiŶa 
lidí chodila bosa. Lidé boty nenosili, a on se rozhodl, 
že je Ŷosit ďudou ;kdǇž teŶ příďěh pojŵu ǀe 
stručŶostiͿ.  

MožŶá i ǀ toŵ ǀašeŵ oďoru Ŷarazíte Ŷa oďaǀu: TOHLE 
NEBUDE NIKOHO ZAJÍMAT. 

Zajímá to ale ǀás a ǀǇ doďře ǀíte proč. StejŶě jako já 
jseŵ ǀěděla, že lidé potřeďují ǀědět, jak Ŷapsat 
eBook, a rozhodla jseŵ se je to Ŷaučit, Ŷeďo jako Baťa 
ǀěděl, že lidé potřeďují Đhodit ǀ ďotáĐh, a rozhodl se 
to zŵěŶit, tak ǀǇ ǀ toŵ ǀašeŵ oďoru jedŶoduše 
NAUČÍTE lidi, proč to potřeďují ǀědět, uŵět, dělat. 

Saŵozřejŵě to ŶezŶaŵeŶá, že ďudete horliǀě 
přesǀědčoǀat ǀšeĐh ϭϬ ŵilioŶů oďǇǀatel ČR, aďǇ se 
začali ǀěŶoǀat ǀašeŵu téŵatu X. Najdete si sǀou 
Đíloǀou skupiŶu a pro tu ďudete tǀořit. 

Pokud ale ŵáte teď oďaǀu, že ǀaše téma nebude 
Ŷikoho zajíŵat, Ŷaučte se třeďa ǀ kurzu Podnikání z 
pláže, jak ǀše spráǀŶě koŵuŶikoǀat k lideŵ tak, aďǇ je 
to zajíŵat )AČALO.  

Obava 2: To, Đo uŵíŵ já, je saŵozřejŵost. 
To ǀí přeĐe každý...! 
Možná ǀás Ŷapadlo Ŷěkolik ŵožností a témat, o 
kterých víte, že je to ǀaše ǀášeň a že jste v tom 
zároveň expert, jenže se už ozýǀá ǀáš kaŵarád )draǀý 
rozum a hlásí: To ǀí přeĐe ǀšiĐhŶi! 

http://www.podnikanizplaze.cz/
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Některé ǀěĐi se stalǇ Ŷatolik součástí ǀašeho života, 
že už vám připadají naprosto samozřejmé, a máte 
pocit, že to přece už ǀí úplŶě každý, to nikoho už 
zajímat nebude. Jenže zŶáte to staré rčeŶí: „Podle 
seďe soudíŵ teďe“? )kuste se zaŵǇslet Ŷad tíŵ, jestli 
si náhodou do svého potenciálního klienta 
neprojektujete sebe, a proto si myslíte, že TOHLE ví 
přece každý. 

AďǇste přišli Ŷa to sǀoje téŵa opraǀdu do detailu, 
zkuste si předstaǀit seďe před pár letǇ a zkuste se 
zároǀeň zaŵǇslet Ŷad jedŶíŵ z koŶkrétŶíĐh téŵat, 
která jste si Ŷapsali ǀýše. 
- Jaké to ďǇlo, kdǇž jste o této teŵatiĐe ještě ŶiĐ 

Ŷeǀěděli a teprǀe jste se o Ŷi začali zajíŵat? 
- Jaké otázkǇ jste teŶkrát ŵěli? 
- Co ǀáŵ je dŶes jasŶé, ale kdǇsi jste o toŵ Ŷeŵěli 

potuchy? 
- Jaké problémy jste řešili? 
- Jaké bariéry jste potřebovali překonat, abyste se 

dostali tam, kde jste dnes? 

Odpoǀězte si Ŷa těĐhto pár otázek a ŵožná tak 
získáte lepší předstaǀu o toŵ, Đo je to ǀaše téŵa. 

Obava 3: Neumím nic! 

To je častá oďaǀa a proďléŵ, který, pokud jej ŵáte, 
ǀáŵ ďude ďráŶit ŶejeŶ ǀe ǀašeŵ plážoǀéŵ podŶikáŶí, 
ale ǀ podstatě ǀ jakéŵkoli úspěĐhu.  

Pokud ŵáte poĐit, že ŶiĐ Ŷeuŵíte, pak ŵáŵ 
podezřeŶí Ŷa to, že siĐe toho uŵíte dost, ale ŵáte 
hodŶě Ŷízké seďeǀědoŵí nebo máte sami na sebe 
velmi vysoké nároky. 

Mým tématem není osobní rozvoj a já sama nejsem 
eǆpertka Ŷa zǀǇšoǀáŶí seďeǀědoŵí. Přesto ǀíŵ, že 
jsem za poslední roky musela i v tomto ujít kus cesty a 
začít ǀěřit saŵa soďě a hlaǀŶě Ŷeďýt takoǀý 
perfekcionista. 

JedŶoduše ǀěĐi dělat tak, jak uŵíŵ teď Ŷejlíp, a ǀěřit 
toŵu, že jsou lidé, se kterýŵi to práǀě ǀ této podoďě 
bude rezonovat.  

Jarda Dušek ǀ předstaǀeŶí ϰ dohodǇ ;pokud jej 
ŶezŶáte, doporučuji, jde stáhŶout i Ŷa YouTuďeͿ říká: 
„Dělej ǀše, jak uŵíš Ŷejlépe, ale Ŷe lépe.“  

http://www.vasedomena.cz/
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ϴ kroků k podŶikáŶí z pláže              Stáňa Mrázkoǀá  

Bohužel Ŷaši rodiče a učitelé Ŷáŵ ǀětšiŶou ǀ dětstǀí 
říkali: „Hŵŵ, Ŷo šlo ďǇ to udělat líp.“ A postupŶě jsŵe 
si díkǇ toŵu saŵi ǀǇďudoǀali poĐit, že ǀšeĐhŶo, Đo 
děláŵe Ŷeďo uděláŵe, je ŶedostačujíĐí a ǀlastŶě ŶiĐ 
pořádŶě Ŷeuŵíŵe, protože ďǇ to přeĐe šlo udělat 
lépe. 

Přijŵěte saŵi seďe takoǀé, jaĐí jste teď, a ǀraťte se 
zpět k otázkáŵ ϭ a Ϯ ǀ toŵto úkolu ǀýše.  

Kde je ǀaše ǀášeň? V čeŵ ŵáte ďohaté zkušeŶosti? 

TroĐhu ǀáŵ jej ale ještě okořeŶíŵ. Napište si k 
jedŶotliǀýŵ otázkáŵ KAŽDOU MALIČKOST, každou 
ďlďost, která ǀás ŶapadŶe. Popusťte uzdu faŶtazii.  

Až kdǇž překročíte hraŶiĐe toho, Đo je „ŶorŵálŶí“, 
objevíte téma, které bude opravdu rezonovat s lidmi a 
ďude lideŵ poŵáhat, a ǀǇ Ŷa Ŷěŵ postaǀíte sǀé 
podŶikáŶí z pláže.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DĚKUJI, ŽE JSTE DOČETLI AŽ  
DO KONCE 

Věříŵ, že jste Ŷa předĐhozíĐh řádĐíĐh Ŷašli 
iŶspiraĐi pro sǀůj žiǀot, a ať už jste kdokoli a 
děláte Đokoli, přeji vám, aby byl ǀáš žiǀot protkáŶ 
štěstíŵ.  

Budu velmi ráda, pokud vám skrze ŵé další čláŶkǇ 
či eBookǇ ďudu ŵoĐt ďýt  
i nadále učitelkou, čloǀěkeŵ, který ǀás inspiruje, 
ŵotiǀuje, ukazuje Ŷoǀé sŵěrǇ a způsoďǇ, jak žít a 
podŶikat sǀoďodŶě, radostŶě a s pocitem 
ŶaplŶěŶí.  

Mějte se krásŶě a žijte příďěh, který ĐhĐete 
ǀǇpráǀět.  

Stáňa Mrázková 

http://www.vasedomena.cz/


A Đo dál?  

Pokud je podnikání z pláže ŶěĐo, Đo s vámi 
rezoŶuje, tak Ŷejlépe ǀáŵ teď ŵohu poŵoĐi tíŵ, 
že ǀáŵ ukážu další ĐestǇ, způsoďǇ a dáŵ ǀáŵ porĐi 
inspirace a nakopnutí pro to, abyste se i vy mohli 
vydat na cestu za svými sny.  

A to skrze knihu Podnikání z pláže, která ǀǇšla ϭϳ. 
listopadu ϮϬϭϰ a od té doďǇ ji už četlo ǀíĐe Ŷež ϲ 
600 lidí.  Wow :) Mám radost. 

)ačtěte se takǇ do řádků této kŶihǇ a začŶěte sŶít. 

Mou velkou touhou je inspirovat vás v této knize k 
toŵu, aďǇste žili také sǀůj příďěh. TeŶ příďěh, 
který ĐhĐete o soďě ǀǇpráǀět. 

ChĐi ǀáŵ ukázat, že si takǇ ŵůžete plŶit sŶǇ, 
jakkoli ďlázŶiǀé se ŵůžou zdát, a že ǀšeĐhŶa 
oŵezeŶí stojí jeŶ ǀe ǀaší ŵǇsli jako zdi, za kterýŵi 
se ty sny skrývají. 

Přeji si, aďǇ tato kŶiha Ŷěkteré z těĐhto zdí, Ŷa 
kterýĐh je ŶapsáŶo „Toto Ŷejde!“, zďourala, 
oteǀřela Ŷoǀé oďzorǇ a ǀrátila ǀáŵ křídla ke 
sǀoďodě, o kterýĐh jste ŵožŶá už zapoŵŶěli, že je 
máte. 

Věřím, že vám kniha ukáže, že podnikání z pláže 
je styl života, který je dnes díky internetu 
dostupný pro každého. 

Knihou se navíc prolínají příběhy podnikatelů a lidí, 
kteří už žijí život svobodně, radostně a naplno. 
Jsou to příběhy, které úžasně doplňují tu 
praktiĐkou část podŶikáŶí z pláže a dávají inspiraci 
i naději, že žít život svých snů dokáže každý, kdo se 
rozhodne. :) 

VíĐe o kŶize a ŵožŶost oďjedŶáǀkǇ je tadǇ >> 

A ŵůžete se tak přidat ŵezi tisíĐe spokojeŶýĐh 
čteŶářů a čteŶářek. :Ϳ 
 

http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
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