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Muj pribéh aneb jak jsem se
dostala k podnikani z plaze

Kdyz se zamyslim nad tim, kym jsem dnes, mozna by
se to dalo shrnout do jediné véty: Ziju svij Zivot
naplno a plnim si své sny, i ty nejsSilenéjsi, kazdy den.

Miluju cestovani, a tak cestuji hodné a do destinaci,
o kterych jsem vidy snila. Prosla jsem trek kolem
Annapuren v Nepalu, zkusila si, jaké to je zit par
mésicl v horach nad Lago di Garda nebo uprostred
tepajiciho New Yorku.

Nemam rdda ceskou zimu, obzvlasté tu ostravskou
plnou smogu, zplodin, Spinavého snéhu a nastvanych
lidi.

A tak uz nékolik let v CR podstatnou ¢&ast zimy

netravim. V tomto roce jsem objevila destinaci mému
srdci nejblizsi, a tou je Bali.

Minuly rok jsme travili kus zimy na Mauriciu, roky
pFedtim napfiklad ve Spanélsku.

Mam svobodu zit kdekoli na svété.

M3am penize na to zaplatit si letenky, kamkoli mé
napadne...

Rada travim dvéma

védomy cas se svymi
détmi, Viktorkou a Anickou. Bavi mé si jen tak
odpoledne vyjet na kole, zahrat néjakou hru nebo si
zajit na prochazku a povidat. Bavi mé s nimi cestovat a
objevovat svét. Bavi mé ukazovat jim krasy Zivota.
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Mam na to cas.

Napliuje mé inspirovat dalsi lidi pro to, aby také Zili
zivot plny svobody, radosti a naplnéni. PiSu clanky na
mém blogu, jsem autorkou nékolika eBooku, z nichz
ten hlavni — Jak napsat eBook za 14 dni— je uz vice
neZ dva roky jednim z mych hlavnich zdrojd pfijmu.

Jsem zdaroven autorkou knihy Podnikani z plaze,
kterou uz cetlo vice nez 6 600Ilidi, a taky
stejnojmenného online kurzu Podnikani z plaze, ve
kterém ucim své studenty, jak si nastavit cely systém
online prodeje tak, aby mohli stejné jako ja z plaze
podnikat.

Mou vizi je ukazovat vSem lidem, kteri o to stoji, jak
zit diky systému plazového podnikani Zivot, ze
kterého si nemusi brat dovolenou. Jak zZit pribéh,
ktery chtéji vypravét.

Tohle vsechno byl pro mé ovSem jesté pred
par lety nedostizny sen...

O tom, jak zZiju dnes, jsem pred lety snila a touzila po
tom. Realita byla ovSem dost jina. Dvé malické déti,
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krachujici stavebni firma i manzelstvi, Zivot v
panelaku, v penézence par korun.

Bylo mi 26 let a méla jsem pocit, Ze jsem odsouzena k
Zivotu, ktery absolutné nema smysl.

Jaky ma totiz smysl Zivot, ve kterém neni misto pro
lasku, svobodu a splnéné sny?

Jaky smysl md ukazovat détem Zivot, ve kterém ja
nejsem Stastna. Budou jednou Stastné ony?

Citila jsem se v pasti. Zila jsem Zivot, ktery jsem Zit
nechtéla, a méla jsem pocit, Ze z toho neni uniku.


http://www.vasedomena.cz/
http://www.jak-napsat-ebook.cz/
http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
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Rozhodla jsem se to zménit.

Pokud vas zajima m(j pribéh o tom, co vSechno jsem
zménit musela, jak jsem odesla z ono krachujiciho
manzelstvi a firmy a vydala se vstfic Zivotu, ktery
vétsSina lidi okolo mé povazovala za Sileny, prectéte si
mlj eBook zdarma Z wvystresované matky
podnikatelkou z plaze. Najdete jej tady.

OK, tak jsem se to rozhodla zmeénit... Kde
jsem ale prisla na to plazové podnikani?

UZ od roku 2005 jsem se celkem intenzivné zabyvala
online marketingem, nejdrive ve firmé mého taty Jirky
Mazura, pozdéji ve vlastni stavebni firmé. Proto i mé
dalsi kroky po rozhodnuti zménit svij Zivot smérovaly
opét do svéta internetu.

Zlomovy pro mé byl kvéten 2010, kdy jsem
absolvovala v Londyné dva seminare autora knihy Jak
mysli milionafi T. Harva Ekera na téma podnikani a
online marketing.

Pochopila jsem zde mnohé o pozadi online
marketingu, o technikach a strategiich, které na
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internetu vydélavaji penize, a taky o tom, Ze na tomto
poli vitézi ti, kdo maiji ty nejlepsi informace, a také ti,
kdo jdou do AKCE.

Na téchto seminarich v roce 2010 jsem také
poprvé uslysela pojem eBook, a také to, ze
je mozné jej automatizované prodavat na
internetu.

Netusila jsem tenkrat, jak to udélat, ale védéla jsem,
Ze to je presné to, co chci.

Cesta k objeveni toho, o ¢em vlastné eBook napisu a
jak zautomatizovat cely proces prodeje tak, aby vse
Slapalo jako hodinky, aby se eBook opravdu prodaval
a vydélaval mi penize, byla dlouha a jsem rada, Ze
jsem na ni vydrzela.

Naplno jsem se do toho pustila v lednu 2013, spustila
jsem svlj blog www.stanislavamrazkova.cz, zacatkem
roku odstartovala prodej svého eBooku Jak napsat
eBook za 14 dni a v druhé poloviné roku pokracovani
Jak Uspésné prodavat eBook.



http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/stahnete-si-ebook-zdarma/
http://www.stanislavamrazkova.cz/
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Nasbirala jsem v té dobé taky spoustu nového
hodnotného know-how o prodeji na internetu
predevsim diky zkuSenostem jako projektovy manazer
online kampanémi na ¢eském internetu v roce 2013 a
ziskaly dohromady okolo 7 tisic platicich zdkaznikd a
pres 110 tisic lidi v trénincich zdarma.

Moje vlastni databdze se vysplhala za rok 2013 z nuly
na vice nez 2 tisice lidi a v nasledujicim roce na 8 tisic
lidi a za dalSi rok na 18 tisic lidi, a to predevsim diky
eBookim zdarma. Prodejem obou placenych eBooku
jsem od roku 2013 vydélala uz vice nez 1 300 000 K¢.

A tak nastal cas sdileni

Za tu dobu jsem se naucila opravdu hodné o tom, co
na internetu funguje a jak spravné nastavit a
spravovat automatizovany systém prodeje. V Ceské
republice dnes patfim mezi TOP10 online podnikateld,
a ti, od kterych jsem se drive ucila ja, se dnes zase uci
ode mé. Své know-how si nenechavam pro sebe. :)
Proc taky. Vérim v silu spoluprace a sdileni.
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vy tak molzete cerpat z mého know-how a

zkuSenosti, a to rznymi zpUsoby:

V online kurzu Podnikani z plaze u¢im své klienty,
jak si diky online marketingu uzZivat toho
»podnikani z plaze” a jak si tento systém funkcéné
nastavit.

V knize Podnikani z plaze inspiruju k tomu, jak Zit
stylem Zivota plazového podnikatele.

V eBooku Jak napsat eBook za 14 dni u¢im, jak si
vytvorit eBook a budovat diky nému dlvéru a
vztah s klienty, databdzi kontakt( anebo jej rovnou
plaZzovym systémem proddvat.

A skrze web a projekt Podnikani z plaze, ve kterém
najdete blog, webinarfe, videa a dalSi obsah
ZDARMA, sdilim  dalsi hodnotné informace,
inspiraci a motivaci k tomu, abyste se i vy mohli
vydat za Zivotem, ze kterého si nemusite brat
dovolenou.


http://www.vasedomena.cz/
http://podnikanizplaze.cz/
http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
http://www.jak-napsat-ebook.cz/
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Co je to vlastné podnikani
z plaze?

Pojdme si na zacatek fict, co to vlastné je podnikani z
pldZe, protoie si za tim cElovék muizZe predstavovat
leccos.

Podnikani z plaze rozhodné neznamena, Ze si lehnete
na plazi pod slunecnik a oteviete notebook a misto
radovanek ve vinach pracujete. To je spiSe pracovani z
pldZe, a vérte, Ze tomu se chcete rozhodné vyhnout. :)

Podnikani z plaze je pro mé osobné styl Zivota, kdy
mam automatizovany systém, ktery ve dne v noci na
internetu pracuje pro mé, vydélava mi penize, a ja
mazu diky tomu travit smysluplné svlij ¢as a byt
kdekoli na svété.

Pracovat tehdy, kdyz chci, protoze ono i to podnikani
z plaze vyzaduje nékolik hodin prace tydné, ale
zaroven je to prace, kterd ¢lovéka bavi a napliuje.

DlleZité je toto souslovi:
AUTOMATIZOVANY SYSTEM,

KTERY VE DNE V NOCI PRACUJE NA
INTERNETU PRO VAS.

To je totiz podstatou plazového podnikani. Ja
prodavam na internetu eBooky a totéz ucim své
klienty.

eBookem se rozumi v podstaté kniha v elektronické
formé, ve které davate ucelené a hodnotné informace
na neéjaké téma, které vas bavi, rozumite mu, jste v
ném expert. Treba jako to, co ted Ctete.

Pro inspiraci se podivejte na dila mych klientl z kurzu
Podnikani z plaze v Plazové sini slavy tady >>

Jsou i dalSi formy online prodeje, kromé eBook( Ize
prodavat online kurzy, videa, placené webinare apod.
Na plazovy rezim lze nastavit i prodej fyzickych
produkt(, jako jsou knihy, CD, DVD.

Pro fungujici automatizovany systém ale samozrejmé
nestaci, abyste napsali eBook nebo vytvofili néjaky
produkt.

To, co je dulezité, je, Ze za tim stoji fungujici strategie,
takova tovarna, do které ¢as od casu prilozite par
polinek a ona pracuje v podstaté bez vas.

Pojdme se tedy podivat na to, co je za tim...

L
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2 zakladni pilire plazového
podnikani

Na nasledujicich radcich vam nastinim, v ¢em spociva
strategie Uspésného online marketingu, ktery stoji za
uspésnou strategii automatizovaného online prodeje.

Podnikani z plaze ma dva zakladni pilire:
1. Pochopeni 9 kli¢t k zakaznikové penézence.

2. Expertni autenticky pribéh.

1. 9 kli¢ti k zakaznikové penézence

Zakladem uspéchu na internetu, ktery vdm mize
umoznit plazovy podnikatelsky rezim, je, Ze si
uvédomite, ze lidé nebrouzdaji internetem za ucelem
kupovat si néco. Lidé brouzdaji internetem, protoze
maji néjakou otazku a hledaji odpovéd. Vétsina
podnikatell ale ze svych webovych stranek jen vola:
KUP SI TOTO, KUP SI TOTO, a absolutné prehlizi ten
hlavni dlivod, proc¢ za nimi klient priSel. A ten dlivod je
— vyresit néjaky svlj problém ¢i otazku.
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9 KLICU K ZAKAZNIKOVE PENEZENCE

Lidé prichazi na vasSe webove stranky z téchto deviti
dlvodu, kterym fikam klice k zakaznikové penézence:

1. Vydélat penize.

2. USetfit penize.

3. USetfit Cas.

4.Vyhnout se namaze. / Najit snadné feseni.

5. Vyhnout se fyzické bolesti. / Najit fyzické pohodli.
6. Vyhnout se psychické bolesti. / Najit klid v dusi.
7. Citit se milovani.

8. Citit se oblibeni.

9. Pobavit se / mit zazitek / ukojit zvédavost.

Zakaznikova penéienka pak mUze byt zamcéend jednim z téchto
klica, ale mUze to byt také kombinace, a pokud svého klienta
dobre zndte, tak vite, které klice potrebujete, jen se je musite
naucit dobre pouzivat.

Tykaji se totiz v podstaté celého prodejniho procesu,
komunikace s klientem, copywritingu na webu i v reklamnich
materialech, jednoduse celého marketingu.

A praveé toto zakladni uvédomeni je také klicové pro pochopeni
strategie plazového podnikani. Jak jsem rekla, toto je jeden
z pilirl mé strategie. Pojdme se podivat na druhy.



http://www.vasedomena.cz/
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2. Expertni autenticky pribéh aneb klic k A je to pravé pribéh, co vas odlisi od masy
zakaznikovu srdci konkurence, diky ¢emu si vas lidé zapamatuji a diky

cemu si kvdm vybuduji dlvéru, vztah a za¢nou vas
Druhym pilifem plazového podnikani je expertni mit radi, byt jste pro né virtualni a osobné vas neznaji,
autenticky pribéh. Mluvim o ném casto, a pokud meé tak diky pribéhu pak ¢asto maji pocit, Je vas znaji
uz znate delsi dobu, asi jste uz o ném cetli nebo
slysSeli. Je to totiz zaklad.

velmi dobre.

Expertni autenticky pribéh kombinuje dvé slozky —

vasi expertizu a vas lidsky pribéh. Pribeh z praxe.

PomuUze vam ukazat ¢tenarlim, Ze pravé vy jste ten Prodavam eBooky a ucCim lidi online marketing.
expert na svlij obor, mate v tomto oboru zkuSenosti, Mozna byste si rekli, ze nejvice penéz mi
sami jste si napfiklad zazili situaci, ve které jsou nyni vydélavaji odborné ¢&lanky.

samotni Ctenafi, a jak se vam povedlo tuto situaci

- Opak je pravdou. Clanek, ktery mi v historii
vyresit... , - -

prodeje Jak napsat eBook za 14 dni pfinesl nejvice
Jednoduse jste vném lidsti, poukazujete na chyby
nebo preslapy, které jste udélali, a na lekce, které jste

se naucili.

objednavek v jeden den, je o tom, jak jsem
jednoho dne vykrocila z komfortni zény, sbalila
auto, déti a kfeCky a odjela na pul roku do
Spanélska.

Je to pribéh, ktery ma jeden zasadni zdmér -

vybudovat dlvéru, vztah a ukazat, ze jste zdroven e . o -
expert ve svém oboru a zaroven Clovék, se kterym na Autenticky pribeh o svobode a podnikani z plaze.

néjaké urovni toho pfibéhu rezonuiji. © Najdete ho tady >>
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8 kroku k podnikani z plaze

Kdyz chapete dva zakladni pilire plazového podnikani,
vyuzivate je nasledné v kaidém kroku, ktery je
potfeba na cesté udélat.

Musite projit osmi zastavkami, kterymi jsou:
1. Objeveni vlastniho tématu.
Blog se spravné vedenym hodnotnym obsahem.
eBook zdarma.
Pravidelny e-mail marketing a databaze
kontakt(.
Facebook fanpage.
Vytvoreni placeného eBooku.
7. Nastaveni automatizovaného prodejniho
procesu.
8. Spravné vytvorena prodejni stranka.

HwnN

o

Neni zdmérem tohoto eBooku, dat vdm presny ndvod,
jak na to, protozZe to by v eBooku ani nebylo mozné.

Stoji za tim hodné teoretickych informaci a také
praktického nastavovani, a praveé proto, aby co nejvice
lidi tento proces zvladlo, jsem vytvorila kurz Podnikani
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z plaze. Nicméné na nasledujicich strankach vam chci
popsat principy téchto 8 krokl, abyste méli jasno v
tom, jak to vlastné celé funguje a co od toho ¢ekat.

1. Objeveni vlastniho tématu
NejCastéjsi otazka, ktera mi pfrichazela pfi otevreni
kurzu Podnikani z plaze, byla:

Nezndm své téma. Nevim, v ¢em podnikat z plaze.
Mam pocit, ze nic neumim. CO mam vlastné délat?

Existuje milion zpusobt, jak vydélat miliony nebo
podnikat z plaze, ale jen tehdy, kdyz najdete ten vas
osobni zptlisob, zacnete podnikat z plaze i vy.

Neni uplné jednoduché to svoje ,CO“ najit. Velkou roli
v tom hraje sebevédomi a pravdivost k sobé samému,
a predevsim vasen, zkusenosti a zaméreni.

Protoze je tato otazka klicova, najdete na konci
tohoto eBooku bonus — praktické cviceni k objeveni
vlastniho tématu pldZzového podnikani.

Doporucit mohu také zaznam webindre s ndzvem
Jak objevit svoje téma a uspét, ktery najdete tady >>
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autenticky pribéh. Pribéh, ve kterém popisujete svou
cestu k tomu, co vite a umite v daném oboru dnes.

Pribéh, ve kterém zminite i to, co umite dnes, ale také
to, ze vidycky to tak nebylo, a jaké prekazky jste na
své cesté museli prekonat, jaké otazky jste treba na
zacatku méli nebo co Casto resi pravé vasi klienti.

Takovy pribéh uz jste Cetli. :) Je na zacatku tohoto
eBooku.

A presné to je misto, kde se pak pouziva. Kromé toho
jej také najdete casto na webech plazovych
podnikateld.

2. Blog se spravné vedenym hodnotnym
obsahem
Blog je takova Cast webovych stranek, kde pravidelné

pisSete clanky, a v téch c¢lancich davate hodnotné
informace pravé ze svého oboru.

To znamena, Ze napriklad prodavate détské kocarky,
tak napisete ¢lanek o tom, co sledovat pfi vybéru
kocarku, jak si vybrat kocarek pro dité, které se narodi
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v zimé, a tak ddle. A co je dllezité, propojujte v téch
¢lancich fakta s pribéhy — se zkuSenostmi z praxe, at
uzZ vasimi, nebo se zkusenostmi vasich klienta.

Sucha fakta najdou lidé vSsude mozné. Je dllezité se
odlisSit tim, Ze budete lidsti.

Lidé maji radi pribéhy, inspiruji se skrze pribéhy, uci se
pomoci pribéh(, a proto kdyZ se vdm podafi ¢lanky na
blogu vzdy okorenit néjakym pribéhem z praxe, lidi to
bude bavit a budou Cist dalsi clanky.

To, k ¢emu je blog, se vam propoji pravdépodobné az
po prostudovani vSech osmi bodu, ale zkusim to ted
nastinit.

Z kazdého clanku odkazujete na nékolika mistech na
prodejni stranku svého eBooku (nebo toho, co prodavate).

Clanek je hodnotny a étendF z néj Eerpa zajimavé informace.
Nema pocit, Ze by byl tlacen do prodeje, a pokud klikne na

odkaz, déla to z vlastni vile.

Casto pak oviem také koupi va$ eBook. :) Na ¢&lanky
na blogu odkazujete z e-mailll (o tom bude rec¢ dale) a
Facebooku.
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Pro mnoho lidi je blog blok...

A to v tom smyslu, Ze si prosté nedovedou predstavit,
JAK by si méli SAMI udélat webové stranky a co by na
né méli vlastné psat.

Proto praveé v kurzu Podnikani z plaze toto uc¢im krok
za krokem a tak, Ze to zvladne i naprosty technicky
antitalent.

A ndsledné také ucim, jak psat blogové ¢lanky tak, aby
byly ¢tivé a lidé se na blog radi vraceli.
Blog je totiz jednim ze zakladnich stavebnich kamend

pldZového podnikdni a bez néj se k dalSim krokim
clovék neposune.

3. + 4. eBook zdarma a e-mail marketing
Existuji marketingové prazkumy, ve kterych se fik3,
Ze 67 % zdkaznik(, ktefi vdm dnes fekli ne, by bylo
ochotno koupit pfFisti rok.

Potrebuji vSak k tomu opakovanou komunikaci. 81 %

prodejd se déje az pfi PATEM kontaktu zdkaznika.
80 % obchodniku to vSak po prvnim NE vzdava.
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Vasim cilem je pfipominat se, ukazovat, ze pravé vy
mate hodnotu, kterou tomuto Cclovéku muzZete
predat.

Jak si ovsem zajistite to, ze o vas klient uslysi pétkrat?
Jak to udélate, ze se vrati na vas web?

Ziskejte na navstévnika vaseho webu e-maila ty
dalsi ,pramérné ctyfi“ kontakty si zajistéte a
nenechte nic ndhodé. Pokud vsak na néj nemate e-
mail, nemate ho jak kontaktovat! Potrebujete tedy
budovat databazi e-maild.

Moje zkusenost je nasleduijici:

Z mé zkuSenosti existuje urcité procento lidi, ktefi se
nadchnou a koupi si mUj eBook ihned. Mnohem vétsi
procento lidi si mé potrebuje dva az tfi mésice
otukavat, precist si ode mé nékolik ¢lankd, a koupi
teprve po téch 2—-3 mésicich.

Pak je tady velka skupina lidi, kterym to trvad az pdl
roku, nez si mlj eBook koupi, a mezitim jsou v mé
databazi.
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Pro¢? Na zacatku treba ani eBook nechtéli, neméli tu
potiebu. OvSsem jak se vyvijeji, ¢tou rlizné informace,
tak postupné zjisti, Ze mQj eBook potrebuiji.

Kdybych se jim opakované nepfipominala tim, Ze jim
pravidelné posilam e-maily, ziejmé uz by si na mé
nevzpomnéli a odpovéd na svou otazku by hledali
jinde.

S kaidym e-mailem, ktery posSlu své databazi,
mi béhem par desitek minut po odeslani e-mailu
prijde objednavka a vétsSinou neni jedina. Jednu dobu
objedndvky stagnovaly a chodilo mi jich méné.

Zjistila jsem, Ze je to proto, Zze pres 70 % lidi z mé
databaze uz mélo mUj eBook a potencial kupujicich se
celkem vycerpal.

Napsala jsem tedy novy eBook zdarma, dala jej na
web, pomoci technik, o kterych si budeme teprve
fikat, jsem na néj strhla pozornost a béhem par dni
jsem méla nékolik stovek novych kontakt(, které pak
v nasledujicich mésicich velmi zvedly procento
prodeju.

2015 © www.podnikanizplaze.cz

Vérim tedy, Ze v tuto chvili uz chdapete, pro¢ je
budovani databdze a e-mail marketing klicovou
soucasti a dalSim stavebnim kamenem plazového
podnikani.

A moznd vas ted napada3, Ze si tedy date na web néco
jako ,Pridat do newsletteru” nebo ,,Prihlasit k odbéru
novinek®”.

Musim vas zklamat. Takhle to nefunguje.

E-mail je v dneSnim svété velmi cenéna komodita a
lidé maiji prehlcené schranky nejriiznéjsimi nabidkami.
Proto si ddvaji pozor, komu sv{j e-mail daji a komu
ne. Pokud vdm jej maji dat, musi k tomu mit opravdu
dobry divod.

Newsletterem jim v podstaté jen fikate: ,Budu vam
posilat dalsi e-maily.” Myslite, Ze o to stoji?

A JAK TO TEDY MA BYT SPRAVNE?

Strategicky podnikatel vyuziva svoje webové stranky k
tomu, aby na své navstévniky ziskaval e-mail tak, ze
jej vyméni za néco natolik hodnotného, Ze za to

13
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budou ochotni svilij e-mail poskytnout. Optimalné za
néco, co PRESAHUJE HODNOTU jejich e-mailu.

Moje databaze je z 90 % ziskana tak, ze jsem lidem
nabidla vyménou za e-mail néjaky eBook zdarma.

Proto je také eBook zdarma soucasti cesty k
plazovému podnikani. eBook, ktery nabidnete na
svych strankach, si lidé stahuji, jako jste si vy stahli
tento eBook, a davaji vdm za to svUj e-mail.

Vy jim pak mUZete €as od casu napsat, Ze jste treba
napsali novy zajimavy clanek, a pozvat je zpét na vas
web.

5. Facebook fanpage

Facebook je kanal, ktery je aktudlné neodmyslitelnou
soucasti plazového podnikani. Je to socialni sit a ma
sva specifika, ktera je potreba mit vidycky na paméti.

Co pro vas Facebook bude délat:

1. Facebook funguje jako nejlepsi zdroj kvalitni a
relevantni navstévnosti webu s moznosti
zacileni pfimo na vasi cilovou skupinu.

2015 © www.podnikanizplaze.cz

2. Facebook je dalsi kandl pro budovani dlvéry. Je
to misto, kde z vasich klientd udélate vase
fanousky. :)

DULEZITE! VZDY MEJTE NA PAMETI:

Lidé si na Facebook chodi oddechnout, pobavit se,
zjistit néjaké drby, nacerpat zajimavou inspiraci,
zahnat nudu. Rozhodné tam nechodi délat byznys
nebo néco nakupovat. Facebook je misto zdbavy a
inspirace. NE prodeje!

Nemusite
BYT UZASNI,

abyste mohli zadit,

. OBAVAMI A
“. STRACHOVANIM .
NEVYRESIS ZITREJSIPROBLEMY,  [BA0 oo

e VEZMES SIALE i

ale musite ZACIT,
abyste se mohli
STAT UZASNYMI.

s
Yy ITaow llllll.
A ENTEREHD S1NEBOOES ST
* . BRNT0VOENDD )
Swclarlahoa
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6. Vytvoreni placeného eBooku

Placeny eBook je v zasadé vas prodejni artikl. V mém
pripadé to tedy dva roky byl eBook Jak napsat eBook
za 14 dni.

Je to eBook, ve kterém konkrétné a specificky
pomahate lidem v néjaké oblasti Zivota.

Nez s placenym eBookem zacnete, doporucuji si vidy
sepsat na zacatku, co je cilem:

- Co bude klient umét, az si doc¢te vas eBook?

- Jakd zménav jeho Zivoté nastane?

- Co se zlepsi?

A pak se na to védomeé pfi psani zamérit.

Klienta se potom snazite dovést k cili, ke slibenému
vysledku.

Kdyz uz si klient koupi vas eBook, tak chcete, aby byl
spokojeny. A aby byl spokojeny, musi u néj nastat
kyZend zména. Ta ale nenastane jen tim, Ze predate
jen teoretické informace. Je potreba, aby ten klient
udélal i néjaké kroky k té zméné. Proto byva soucasti
placenych eBookU Casto také prakticka c¢ast.

2015 © www.podnikanizplaze.cz

Pro¢? Spokojeni klienti o vas budou mluvit, napiSou
vam skvélé reference, doporuci vas dalSim lidem,
budou spokojeni a nadseni.

Klienti, ktefi si eBook jen prectou, a nepovede je to k
akci, tak na vas zase velmi rychle zapomenou.

Nejveétsi hodnotu prinese klientovi takovy eBook,
ktery je skvélou kombinaci teorie a praxe. Jako jin a
jang. :)

eBook se pak dostane ke klientovi pomoci

automatizovaného systému prodeje a o tom si
budeme povidat na dalSich strankach.
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7. Nastaveni automatizovaného procesu

Podstatou plazového podnikani je, ze se procesy
prodeje déji bez vas.

Kdyz tedy mate cely systém jednou nastaven, staci v
zasadé jen jednou za 2-3 tydny napsat clanek na
blog a naplanovat prispévky na Facebook, coz je
otazka par hodin prace, a vSe ostatni uz se déje
samo.

Cely ten automatizovany systém prodeje spociva v
tom, Ze mate na webu prodejni formular, tedy
objednavku.

Klient vyplni své udaje do objednavky, klikne na
tladitko objednat a dostane se na tzv. dékovaci
stranku.

Kdyz klient klikne na tlacitko objednat, vystavi se mu
automaticky faktura a odejde mu na e-mail s podklady
k platbé.

Pokud navic obchodnik umoznuje platby kartou, muze
jej to presmérovat rovnou na platebni branu a muze
rovnou zaplatit, coZz je samozrejmé pro obé strany

2015 © www.podnikanizplaze.cz

lepsi, protoze obchodnik ma ihned penize a klient ma
ihned eBook.

Kdyz nasledné klient zaplati objednavku, systém
automaticky sparuje jeho platbu. Ve chvili, kdy je
platba oznacend jako zaplacend, odejde klientovi e-
mail s eBookem.

V praxi to vypada asi takto...

P

- Klient Vase )
webova

stanka »

Doruteni eBooku Prodejni stranka

klientovi

¢ /\B
\ Objednéavka \
VY ©

/ platba 2
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8. Spravné vytvorena prodejni stranka

DlleZitou soucasti onoho zminovaného prodejniho
procesu je spravné vytvorena prodejni stranka.

Prodejni stranka nasleduje presnou a ovérenou
strukturu psaného textu, optimalné pak v kombinaci s
videem v horni ¢asti stranky, ale video na zacatek neni
Uplné nutné.

Zakladem psani prodejni stranky je struktura. VsSimli
jste si nékdy, ze veétSina reklam v televizi nebo
casopisech si je navzajem velice podobna, bez ohledu
na to, o jaky produkt se jedna?

Didvodem je, Ze existuje urcitd struktura, kterd
funguje jiz mnoho let a je zaloZzena na psychologii a na
letech testovani a vyzkumu. Prodejni stranka je totéz,
jen v online svété.

Pfred nakupnim rozhodnutim se v c¢lovéku vidy
odehrdvd smés emoci — nadsSeni, touhy a strachu.

Pokud prevladne strach a obavy, nekoupime.

Pokud prevladne nadSeni a touha, koupime.

2015 © www.podnikanizplaze.cz

Vase prodejni stranka ma tedy za ukol vzbudit touhu a
nadsSeni a zaroven zodpovédét na vSechny klientovy
otazky a obavy.

Propojeni

Kdyz tedy mate vSech 8 krokl zakladné nastavenych,
zaCne systém pracovat pro vas.

Pokud vas zajima, jak je casové narocné néco
takového vytvorit, tak v mém kurzu Podnikani z plaze
vedu Uucastniky k tomu, aby méli cely systém
nastaveny za dva mésice.

Dva mésice, krok za krokem, kdy déldte cca 4-5x
tydné dil¢i kroky, které vam zaberou cca 60 minut
denné, a dojdete do cile.

Pak uz staci jen dlouhodobé udrzovat plamen. Jednou
za 2-3 tydny napsat Clanek, poslat jej na databazi
kontaktd, a napldnovat si prispévky na Facebook.
Casto také odpovédét na dotazy klientd, které za¢nou
chodit.

A o tom to podnikani z plaze tedy je. :)
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PAR SLOV NA ZAVER

Jak se vam libi mySlenka mit svuj vlastni
automatizovany systém prodeje? Jak vam zni
predstava, ze i vy muzete podnikat z plaze?

Samo od sebe se to nestane, a to, Zze ted mate néjaké nové
informace, nic nezméni.

Musite jit a zacCit ty véci délat. RAda vam budu i nadale prdvodcem —
na blogu Podnikani z plaze, skrze stejnojmennou knihu nebo v online
kurzu Podnikani z plaze.

Pust'te se do toho. Za rok, az za sebou uvidite svulj blog, eBook,
vybudovanou databazi, tak si podékujete, ze jste do akce Sii.

JSTE PRIPRAVENI NA DALSI KROK?

Nenecham vas odejit jen tak. Udélame dalSi krok hned a spolecné. Mam tady
pro vas totiz jeden maly bonus — akCni ukol, ktery vam zabere 15 minut,
ale ujasni mnohé.

Pripraveni? Najdete ho na dalSich strankach.
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AKCE: Objevte téma svého podnikani z plaze

Nejcastéjsi otazka, kterd mi prichazela pri otevreni kurzu Podnikani z plaze, byla: Neznam své téma. Nevim,
v cem podnikat z plaze. Mam pocit, Zze nic neumim. CO mam vlastné délat?

A to je otazka, na kterou se zamérime v nasledujicich akénich krocich.

Existuje milion zpUsobU, jak vydélat miliony nebo podnikat z plaze, ale jen tehdy, kdyZ najdete ten vas
osobni zpusob, za¢nete podnikat z plaze i vy. Neni Uplné jednoduché to svoje ,,CO“ najit. Velkou roli v tom
hraje sebevédomi a pravdivost k sobé samému, a predevsim vasen, zkusenosti a zaméreni.

Co je to VASE téma?

Odpovézte si na otazky na nasledujicich strankach. Mozna neobjevite své téma hned, ale v mnoha vécech si
udélate jasno, vase myslenky naberou konkrétnéjSi smér a najednou k vam témata zacnou pfrichazet.
Vérim, Zze vam nasledujici cviéeni dopomiize k tomu, abyste si své téma ujasnili a otevreli svou mysl novym
moznostem.

Mozna se vam vykrystalizujte vice témat a budete se rozhodovat, které z nich vybrat. Nechejte to ulezet.
Taky je mozné, Zze hned neprijdete na to, co je to vase téma. Nezlobte se za to na sebe. Véci prichazeji v
pravy €as. Mozna vas to napadne uz dneska vecer ve sprSe, mozna za par dni na prochdzce nebo az za par
tydnu.

Ty spravné myslenky a napady prichazeji v ten pravy ¢as. ©
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M4

1. Kde je vase vasen?

O ¢em nejradéji mluvite, kdyz se dostanete ve spolecnosti ke slovu? Kdy citite ten pocit, kdy délate néco s
takovym zapalem, Ze prestanete vnimat Cas i okoli, citite vzruseni, radost, zapal, jste pIni energie? Je néco
takového ve vasem Zivoté? Tam je vase vasen.

At vas v tuto chvili napadla jedna véc, nebo pét véci, napiste si je:

1.

o ~ D
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2.V cem mate bohaté zkusenosti?

Mozna zatim nevéfite, Ze byste mohli byt podnikatelem, natoz pak podnikatelem z plaze v oboru, ktery je
vasi vasni. Zkuste zménit uhel pohledu a zamyslet se nad tim, v ¢em jste expert.

S ¢im za vami nejCastéji chodi lidé pro radu? V ¢em jste fakt dobfi? Co uz dlouhé roky délate a umite? S ¢im
mate bohaté zkusenosti? V ¢em vas okoli povaZzuje za experta? Jak to mlzete pretavit do takové formy, aby
vas to opravdu bavilo? Jak mUzete lidem pomoct?

A opét — at vas v tuto chvili napadla jedna véc, nebo pét véci, napiste si je:

1.

o ~ 0D

2015 © www.podnikanizplaze.cz 21
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3. Lze tyto véci propojit?

Mozna se odpovédi z otazky 1 a 2 prolinaji a pak je to skvélé. Rozhodovani o tom, v ¢em budete plazové
podnikat, tak bude jednodussi.

Napiste si jedno a vice moznych témat, ktera vas nyni napadla:

Abyste prisli na to svoje téma opravdu do detailu, zkuste si predstavit sebe pred par lety a zkuste se
zaroven zamyslet nad jednim z konkrétnich témat, ktera jste si napsali vyse.

Jaké to bylo, kdyz jste o této tematice jesté nic nevédéli a teprve jste se o ni zacali
zajimat?

2015 © www.podnikanizplaze.cz 22
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Jaké otazky jste tenkrat meli?

Co vam je dnes jasné, ale kdysi jste o tom neméli potuchy?

2015 © www.podnikanizplaze.cz 23
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Jaké problémy jste resili?

Jaké bariéry jste potrebovali prekonat, abyste se dostali tam, kde jste dnes?

2015 © www.podnikanizplaze.cz 24
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Projdéte si nyni vSechna témata, ktera vas napadla v bodé 3. Které z téchto témat vas pritahuje nejvice?
Cemu se chcete v nasledujicich dnech, tydnech, letech vénovat? Co je tématem vaseho podnikani z

plaze?
MozZna si to budete muset par dni nechat ulezet. A az budete mit jasno, napiste si nize...

Tématem mého podnikani z plaze je

2015 © www.podnikanizplaze.cz 25
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A na zaveér 3 nejcastejsi

A\ 4

obavy, kdyz jde o vybér
tématu:

Obava 1: Umim X, ale X nebude nikoho
zajimat!

Kdyz jsem se v roce 2012 rozhodla napsat eBook o
tom, jak napsat eBook, zjistila jsem, Ze toto souslovi
NIKDO nehleda...

Znate pribéh pana Bati? (Tomase Bati, ktery vytvofril
znacku Bata.) KdyZ se rozhodl, Ze zacne vyrabét boty,
které bude moct nosit kazdy, byla doba, kdy vétsina
lidi chodila bosa. Lidé boty nenosili, a on se rozhodl,
Zze je nosit budou (kdyz ten pribéh pojmu ve
strucnosti).

Moznd i vtom vasem oboru narazite na obavu: TOHLE
NEBUDE NIKOHO ZAJIMAT.

Zajima to ale vas a vy dobre vite proc. Stejné jako ja
jsem veédéla, ze lidé potrebuji védét, jak napsat
eBook, a rozhodla jsem se je to naucit, nebo jako Bata
védél, Ze lidé potrebuji chodit v botach, a rozhodl se
to zmeénit, tak vy v tom vasem oboru jednoduse
NAUCITE lidi, pro¢ to potfebuji védét, umét, délat.

Samozfejmé to neznamena, Ze budete horlivé
presvédcovat viech 10 milionl obyvatel CR, aby se
zaCali vénovat vasemu tématu X. Najdete si svou
cilovou skupinu a pro tu budete tvofrit.

Pokud ale mate ted obavu, Ze vase téma nebude
nikoho zajimat, naucte se treba v kurzu Podnikani z
plaze, jak vse spravné komunikovat k lidem tak, aby je
to zajimat ZACALO.

Obava 2: To, co umim ja, je samozrejmost.
To vi prece kazdy...!

Mozna vas napadlo nékolik moznosti a témat, o
kterych vite, Ze je to vaSe vasen a ze jste v tom
zaroven expert, jenZe se uz ozyva vas kamarad Zdravy
rozum a hlasi: To vi prece vSichni!
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Nékteré véci se staly natolik soucasti vaseho zivota,
7Ze uz vam priipadaji naprosto samoziejmé, a mate
pocit, Ze to pfece uz vi Uplné kazdy, to nikoho uz
zajimat nebude. Jenze znate to staré rceni: ,Podle
sebe soudim tebe“? Zkuste se zamyslet nad tim, jestli
si  nahodou do svého potencidlniho klienta
neprojektujete sebe, a proto si myslite, ze TOHLE vi
pfece kazdy.

Abyste prisli na to svoje téma opravdu do detailu,

zkuste si predstavit sebe pred par lety a zkuste se

zaroven zamyslet nad jednim z konkrétnich témat,

ktera jste si napsali vyse.

- Jaké to bylo, kdyZ jste o této tematice jesté nic
nevédéli a teprve jste se o ni zacali zajimat?

- Jaké otazky jste tenkrat méli?

- Co vam je dnes jasné, ale kdysi jste o tom neméli
potuchy?

- Jaké problémy jste resili?

- Jaké bariéry jste potfebovali prekonat, abyste se
dostali tam, kde jste dnes?

Odpovézte si na téchto par otazek a mozna tak
ziskate lepSi predstavu o tom, co je to vase téma.

2015 © www.podnikanizplaze.cz

Obava 3: Neumim nic!

To je Casta obava a problém, ktery, pokud jej mate,
vam bude branit nejen ve vasem plazovém podnikani,
ale v podstaté v jakémkoli uspéchu.

Pokud mate pocit, Ze nic neumite, pak mam
podezfeni na to, Ze sice toho umite dost, ale mate
hodné nizké sebevédomi nebo madate sami na sebe
velmi vysoké naroky.

Mym tématem neni osobni rozvoj a ja sama nejsem
expertka na zvySovani sebevédomi. Presto vim, Ze
jsem za posledni roky musela i vtomto ujit kus cesty a
zaCit vérit sama sobé a hlavné nebyt takovy
perfekcionista.

Jednoduse véci délat tak, jak umim ted nejlip, a vérit
tomu, Ze jsou lidé, se kterymi to praveé v této podobé
bude rezonovat.

Jarda Dusek v predstaveni 4 dohody (pokud jej

neznate, doporucuji, jde stahnout i na YouTube) fika:
,Délej vse, jak umis nejlépe, ale ne Iépe.”
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Bohuzel nasi rodi¢e a ucitelé nam vétSinou v détstvi
fikali: ,Hmm, no Slo by to udélat lip.” A postupné jsme
si diky tomu sami vybudovali pocit, Ze vSechno, co
délame nebo udélame, je nedostacujici a vlastné nic
poradné neumime, protoze by to prece Slo udélat
lépe.

Prijméte sami sebe takové, jaci jste ted, a vratte se
zpét k otazkam 1 a 2 v tomto ukolu vyse.

Kde je vase vasen? V ¢em mate bohaté zkusenosti?

Trochu vam jej ale jeSté okorenim. Napiste si k
jednotlivym otazkam KAZDOU MALICKOST, kadou
blbost, kterd vas napadne. Popustte uzdu fantazii.

Az kdyz prekrocite hranice toho, co je ,normalni”,
objevite téma, které bude opravdu rezonovat s lidmi a
bude lidem pomahat, a vy na ném postavite své
podnikani z plaze.
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DEKUJI, ZE JSTE DOCETLI AZ
DO KONCE

Vérim, Ze jste na predchozich radcich nasli
inspiraci pro svUj Zivot, a at uZ jste kdokoli a
délate cokoli, preji vam, aby byl vas Zivot protkan
Stéstim.

Budu velmi rada, pokud vdm skrze mé dalsi ¢lanky
Ci eBooky budu moct byt
i nadale ucitelkou, ¢lovékem, ktery vas inspiruje,
motivuje, ukazuje nové sméry a zpUsoby, jak Zit a
podnikat svobodné, radostné a s pocitem
naplnéni.

Méjte se krasné a Zijte pribéh, ktery chcete
vypravét.

Stana Mrazkova
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A co dal?

Pokud je podnikani zpldze néco, co svami
rezonuje, tak nejlépe vam ted mohu pomoci tim,
ze vam ukazu dalsi cesty, zplsoby a dam vam porci
inspirace a nakopnuti pro to, abyste se i vy mohli
vydat na cestu za svymi sny.

A to skrze knihu Podnikani z plaze, ktera vysla 17.
listopadu 2014 a od té doby ji uz Cetlo vice nez 6
600 lidi. Wow :) Mam radost.

Zactéte se taky do radku této knihy a zacnéte snit.

Mou velkou touhou je inspirovat vas v této knize k
tomu, abyste Zili také svUj pfibéh. Ten pfribénh,
ktery chcete o sobé vypravét.

Chci vdm ukazat, Ze si taky mulzete plnit sny,
jakkoli bldznivé se muUzZou zdat, a Ze vsechna
omezeni stoji jen ve vasi mysli jako zdi, za kterymi
se ty sny skryvaiji.

zzzzzz

Preji si, aby tato kniha nékteré z téchto zdi, na
kterych je napsano ,Toto nejde!“, zbourala,
otevrela nové obzory a vratila vam kridla ke
svobodé, o kterych jste mozna uz zapomnéli, ze je
mate.

Vérim, ze vam kniha ukaze, ze podnikani z plaze
je styl zivota, ktery je dnes diky internetu
dostupny pro kazdého.

Knihou se navic prolinaji pfibéhy podnikatelt a lidi,
ktefi uz Ziji zivot svobodné, radostné a naplno.
Jsou to pribéhy, které Uuzasné doplnuji tu
praktickou ¢ast podnikani z plaze a davaji inspiraci
i nadéji, Ze Zit Zivot svych snl dokdaze kazdy, kdo se
rozhodne. :)

Vice o knize a moznost objednavky je tady >>

A muUZete se tak pridat mezi tisice spokojenych
Ctendru a Ctenarek. :)


http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
http://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
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