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Mozna taky patfite k lidem, ktefi den co den pfemysli, jak
zménit svQj Zivot. V praci sice néjaké ty penize vydélate, ale
citite, Ze jen vyménujete svij ¢as a potencial za penize.

Svou tvardi energii investujete do podnikdni nékoho jiného.
Misto abyste makali na splnéni svych sn(, makate na plnéni
snl nékoho jiného.

Za odménu mate relativni jistoty ve formé kazdomési¢niho
pridélu stejné ¢astky bez ohledu na to, jak UZasné svou praci
odvedete, stat vase penize zdani v takové vysi, za jakou by ve
stfedovéku jistojisté probéhla defenestrace a jednou, dvakrat
za rok mate svobodu na pridél.

Dovoli vam na dva tydny vypnout z toho kolotoce a pak zase
hurd zpatky.

www.stanislavamrazkova.cz

Stano, jak mam objevit sve tema?

Asi nejCastéjsi otazka, kterou dostavam je: ,,Podnikani z
plaze mé 1aka, ale viibec netusim, v jaké oblasti se do
toho pustit.”“ S tim taky souvisi dotaz: ,,Napada mé téma
A, B, C ajesté D, to vSechno mé bavi a rozumim tomu,

ale nevim, jak se rozhodnout.

Ale je o tom opravdu zivot?

Mozna taky patfite mezi dalsi skupinu lidi, ktera mi casto pise.
Jste Zena na materské a vite, Ze do tohoto kolotoce se uz
vratit nechcete.

Matefstvim se vam preskladaly priority, navic ted mate
jedine¢nou pfilezitost odstartovat néco vlastniho. Néco, co
vam zajisti svobodu ¢asu a pohybu i poté, kdy déti zacnou
chodit do skolky.

Den co den premyslite, co by to tak mohlo byt. Cemu vénovat
svou energii a ¢as? Jak zacit podnikat? Jak objevit své téma.

Mozna snite o podobném Zivoté, jako ja pred lety...

Rano se probudite v kolik hodin uznate za vhodné. Nemusite
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spéchat. V pohodé si date snidani, zajdete si na prochazku a
promyslite tv(rci kroky pro dnesni den.

Pracujete s radosti par hodin denné a vite, Ze je to jako
opecovavat pomyslnou vlastni zahradu plnou kvétin, své
vlastni podnikdni. Kazdym dnem kvete vice a vice.

Mate podnikani, které se o vas postara v ¢asech dobrych i
zlych. Podnikani, diky kterému délate néco, co dava vasemu
zivotu smysl. Napliuje vas to, mate z toho radost.

Mate dostatek ¢asu na to, abyste si uZili chvile se svymi
détmi, se svou rodinou, se svymi prateli. Mate dostatek casu
na sebe a své konicky.

Mate dostatek ¢asu, energie a prostoru na to se rozvijet,
vzdélavat, posunovat vpred. A mate na to i penize.

Plnite si své sny. Malé i velké, kazdy den. Smogové zimy v
Cesku jste vyménili za tropicky ostrov. Poznavate mista,
kterd jste kdysi sledovali jen v nedélnich pofadech Ceské
televize.

Ano, nékdy se objevi mraky a prijdou i tézké chvile, ale vy
vite, Ze to vSechno stoji za to.

Zijete zivot, ze kterého si nemusite brat dovolenou.
Muze vam toto vSechno pfinést zaméstnani?

Pokud nepatfite mezi velmi malé procento lidi, ktefi jsou

ve svém zaméstnani absolutné $tastni, naplnéni a spokojeni,
pak mate jedinou moznost, jak zacit Zit Zivot svych predstav.

Zacit podnikat.

Jenze v cem? Jak? Jak objevit téma svého podnikani? Jak
objevit tu pravou oblast, do které se pustit?

Dobre to znam, zazila jsem to v Zivoté uz vicekrat. Frustrace.
Hledani bez Uspéchu... Strach z neznama... a zaroven velka
touha po zmeéné. Nadéje, ale taky pochybnosti...

AZ donedavna jsem pfi této otazce taky zazivala pocit
frustrace. Védéla jsem, Ze na to nejde strucné odpovédét v
mailu a Ze prestoze v kurzu Podnikani z plaze mam modul
vénujici se hledani tématu, tak jeden tyden na tak zasadni
otazku je prosté malo.

A tak jsem tuto otazku zacala zkoumat ze vSech stran. Jak vam
mohu opravdu pomoci objevit své téma? Ne jen stru¢nou
radou, ale opravdu, do hloubky. Tak aby to nebyl jen prvni
napad, kterého se rychle chytite, ale promysleny koncept
vedouci k uspéchu.

Zacala jsem nad tim premyslet. Podnikam uz vice nez deset let
a nékolikrat jsem si prosla obdobim hledani nového
podnikatelského ndpadu. A z napadd, které jsem zrealizovala,
vznikly Uspésné projekty. Pustila jsem se do psani.

A rozhodla jsem se zadit sdilenim mého pribéhu...
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Nic neumim...?

Bylo mi devatenact a s maturitou v kapse jsem se
téSila na svobodu dospélosti. UZ v prvnich mésicich
coby student na katedie psychologie a socialni prace
Ostravske univerzity jsem ale pochopila, Ze se tady
zadna svoboda nenachazi. Je to celé podvod! Tudy

cesta k zivotu, o kterém jsem snila, nevede.

Uvédomila jsem si, Ze vysoka Skola se ze mé snazi vytvofit jen
dalSiho poslusného zaméstnance. Nebavilo meé to. Nechtéla
jsem to délat.

Absolutné mi nedavalo smysl ucit se Zivotopisy slavnych
psychologt nebo umét nazpamét definice lidského chovani,
které bez Zivotni praxe jsou jen prazdnymi slovy.

Misto uceni se na zkousky jsem stfidaveé zurila, brecela a

intenzivné premyslela, jak z toho utéct.

Diky vSeobecnému vzdélani gymnazia jsem ve svych
devatenacti letech védéla s jistotou jednu véc: Neumim NIC,
¢im bych se mohla zivit.

Nechat se zaméstnat nepfichazelo v ivahu. Nenarodila jsem
se proto, abych se stala novodobym otrokem.

www.stanislavamrazkova.cz

Oba moji rodice podnikali a pfedevsim m{j tata si dal zélezet
na tom, aby mi Uskali Zivota na levé strané Kyiosakiho cash-
flow kvadrantu, Cili Zivota zameéstnance, poradné vysvétlil.

Casto mi fikal predevsim jednu véc: Penize se nevydélavaji
praci, ale hlavou.

Nutno podotknout, Ze m(j tata opravdu Zije Zivot podle svych
predstav a byl mi vzdy pfikladem. M3 vzdy tolik svobody a
Casu pro sebe a rodinu, kolik chce, hodné cestuje a na cesty
v détstvi bral i mé a mou sestru.

Vétsinou se mu v podnikani dafilo, ale byly i roky, kdy to bylo
fakt Spatné. Umél se vSak vzdycky odpichnout a znovu
vybudovat uspésny byznys.
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AHA #1
Kdyz pochopite
zakladni principy
podnikani a marketingu
natolik, ze se vam
vryji pod kizi,
kdyz se premysleni nad
podnikanim
stane vasi vasni,
kdyZz zménite své
mysleni z mySleni
zameéstnance

na mysleni podnikatele,
pak uz nikdy
nebudete chudi.

Vzdy budete umét
znovu nastartovat sviij
byznys, vzdy se budete

umét odpichnout ode
dna zase vzhtru.

Ta cesta neni
jednoducha, ale stoji za
to.

V podnikatelskych vodach jsem se tak
pohybovala uz od détstvi. Védéla jsem, Ze
pravé tudy ta cesta ke svobodé vede. Védeéla
jsem, Ze jednou budu podnikat. Jednou, az
budu védét, v cem...

V ¢em zacit podnikat?

Napadlo mé spousta mozZnosti, ale nic nebylo
TO PRAVE.

Premyslela jsem, jestli kromé toho, Ze vim,
kdy byla bitva na Bilé hore a jaké knihy napsal
Karel Capek taky vim néco extra. Umim néco
specialniho? Nejdfive jsem méla pocit, Ze ne,
ale postupné se ma vize krystalizovala.

Od druhého rocniku gymplu jsem své dny
travila trochu jinak, nez mi spoluzaci.
Odpoledne jsem se misto za zdbavou vydavala
ze Skoly do kanceldre mého tatky. Mél tehdy
firmu, kterd distribuovala kusové koberce.

Délala jsem tady praci, kterd na mé zbyla a
pro kterou by se kvalifikovani zaméstnanci
firmy nehodili.

Napfriklad jsem nékolik hodin pfipinala na

www.stanislavamrazkova.cz

mapu Ceské republiky barevné pfipinacky,
které oznacovaly umisténi prodejen klient(
firmy mého otce podle bonity A, B, Ca na
zakladé toho se pak urcovaly strategie
logistiky firmy.

Vazala jsem do krouzkové vazby katalogy
kobercll a pfitom vnimala, jak ma vypadat
spravné vedena obchodni znacka. Chystala
jsem jmenovky na Zivou akci pro TOP klienty
firmy a vidéla, jak ma vypadat Spickova
osobni péce o zdkaznika, ktery vas bude
milovat a loajalné od vas dlouhodobé
nakupovat.

Postupem casu jsem povysila a dostala se i
k pocitaci. Tatkova asistentka Misa byla
mistryné ve Wordu, a kdyz se ji néco
nechtélo délat nebo ji to zdrzovalo, naucila
to mé, abych ji s tim mohla pomoct.

Diky tomu jsem se naucila celkem bravurné
Word ovladat. Takové vychytavky! Méla
jsem radost z kazdé objevené nové funkce.
UZ tehdy se ve mé probouzel dfimajici
tvlrce.
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Délala jsem tady sice praci, ktera na meé zbyla,
ale den co den jsem vnimala chod prosperuijici
firmy mého taty, poslouchala porady tymu,
sledovala, jak firma funguje. Zasady podnikani
se mi vryly pod kUZi jen tim, Ze jsem ve firmé
byla.

Mé prvni krlcky ve svété online marketingu

O par let pozdéji jsem uz délala praci ponékud
kvalifikovanéjsi. Pfekladala jsem z anglictiny
zahranicni texty o burze. Na ¢eském trhu
tenkrat moc informaci nebylo, bylo potreba se
inspirovat v zahranici. Potfebovali jsme totiz
psat ¢lanky na webové stranky.

MUj tata objevil kouzlo obsahového marketingu

a naucil se zdklady SEO. Na tu dobu zacal délat
velmi kvalitni online marketing, ¢asto o tom
mluvil a sdilel své nové poznatky, které jsme
hned zkouseli v praxi. Vysvétloval mi, jak vse
funguje a proc¢ dané véci délame.

A tak kdyz jsem jednoho dne zufila nad
hromadou papird, jejichZ obsah bylo nutné
nacpat si do hlavy na zkousku ze Sociologie,
docvaklo mi to.

Uvédomila jsem si, co umim

Diky zkusenostem v tatové firmé vim, jak
udélat webové stranky, dostat na né lidi a
proddavat diky nim. Ja sama sice neumim nic
extra, nejsem expert v zadné specialni oblasti.
Je mi dvacet jedna let. Ale mUj muz déla velmi
kvalitné rekonstrukce koupelen, on expertem
je, ale neumi se prodat.

A co umim ja? Za téch par let brigad se mi
vrylo pod kizi mnoho podnikatelskych
principu a taky jsem objevila néco, co mé
opravdu bavi — internet.

Da se vydélavat diky internetu? Urcité ano. D3
se to skloubit s tim, co déla mUj muz? Urcité
ano. Ale chce to jesté néjakou esenci navic,
néco, co nas odlisi od ostatnich stavebnich
firem a Zivnostnik(, ktefi také v regionu
rekonstruuji koupelny.

MUj tata mi jednou pfi rozhovoru o podnikani
vypravél, Ze je dlleZité vybrat si velmi izkou
cilovou skupinu. Nesnazit se jednou kulkou
zasahnout deset zajicl. Ale velmi dobfe mifit.
Skladacka se dava dohromady. Mifim pfesné a

www.stanislavamrazkova.cz

AHA #2

Stejné jako se déti uci
zakladnim socidlnim

dovednostem
napodobou dospélych,

ucime se novym
dovednostem 1
v dospélosti.

Chcete se stat
uspéSnym
podnikatelem?
Sledujte peclivé, jak
to délaji ostatni

uspésni podnikatelé.

Premyslejte, co je
podstatou jednotlivych
aktivit dan€ho
podnikatele.
Nekopirujte to, co je
vidét navenek. Jen
vnimejte to, co je pod
povrchem a zkuste
zasadit stejné
zakonitosti do prostredi
vlastni tvorby ¢i
vlastniho podnikani.
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AHA #3
Mifit presné, védet,
kdo je myj klient, to je
zakladnim

predpokladem
uspéchu v podnikani.

Pokud vas napada
Siroké téma
plisobnosti, je potieba
si postupné vyfiltrovat
svého cilového klienta
a vymyslet produkt
piimo na miru praveé
tomuto klientovi.

Kdyz se snazite
zavdécit vSem,
dopadne to Casto tak,
Ze se stanete Sedym
prumérem a nikdo si
vas nevSimne.

Kdyz ale cilite velmi
presné, pak s témi
pravymi klienty
zarezonujete. Vyberou

si prave vas.

tam, kde jsou penize. Vznika projekt Luxusni
koupelny a nasledné nase prvni webové stranky
a o0 par mésicl pozdéji i prvnis.r.o.

A tak jsem objevila téma svého prvniho
podnikani. Luxusni koupelny. Podnikani, které
mé i mého tehdejsiho muze Zivilo nasledné 4
roky.

Kdyz jsme s koupelnami zacinali, méla jsem sice
po boku experta, ktery umél koupelny tvofit,
ale ja, kterd jsem se postavila do role
marketéra, jsem o koupelnach védéla asi tak
tolik, Ze se v nich koupeme.

Procetla jsem si tedy vSechny dostupné
webovky na toto téma, zajela jsem do velkého
koupelnového studia v Ostravé a pujcila si na
prohlidnuti katalogy vyrobkd. Zjistila jsem si
moznosti dodavatel(l koupelnového
sortimentu. A nasledné udélala stranky, na
které jsem napsala nékolik ¢lankd na téma
koupelen, koupelnového zafizeni, vybéru
koupelnovych doplik(, obkladU a tak dale.
Udélala jsem si o celém konceptu obrazek a pak
jej prosté svymi slovy rozepsala do jednotlivych
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¢lankd. Obsah byl kralem online marketingu uz
pred deseti lety.

Za tri tydny od spusténi webovych stranek mi
zavolal pan z Roznova pod Radhostém. Chtél
by zrekonstruovat koupelnu. Ale nechce jen
tak ledajakou koupelnu. Chce ji mit luxusni. A
tak narazil na nas... Specializujeme se preci na
luxusni koupelny, Ze?

Nikdy nezapomenu na ten den, kdy jedu ze
tretiho jednani s timto panem. Na prvnim mi
ukazal stavajici koupelnu a vysvétlil, co chce.
Zakladem byl luxusni sprchovy kout, coz mi
ekl uz do telefonu. Ja jsem si tedy pred
navstévou detailné jeden nastudovala, a ten
mu nasledné vylicila tak bravurné, Ze pravé
tento sprchovy kout chtél mit.

Udélala jsem mu 3D navrh koupelny, vyuzila
vSechny mé dovednosti, které jsem se naucila
ve Wordu. Udélala krasny, prehledny projekt,
prilozZila cenovou nabidku, nachystala
smlouvu.

Ze treti schizky jsem odjizdéla s podepsanou
smlouvou. S mym tehdejsSim muzem jsme méli
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Ze on si necha penize za praci, ja za material. AHA #4

Podepsanim smlouvy jsem vydélala 18 tisic Korun. Ten v v y v .
P vl Y Expertem se ¢lovék nenarodi. Expertem se ¢lovék stane.

Jak?

den jsem sedéla na terase jedné havifovské

restaurace, jedla obéd a sama se sebou slavila.

y . . Expertem se stanete tehdy, kdyz si o daném tématu
Ten den jsem pochopila, Zze zaméstnanec nikdy P Y> KEY

nebudu... nastudujete opravdu velké mnozstvi informaci. Knihy,

S o ) ) Casopisy, webové stranky, prednasky, Skoleni, kurzy...
O vyvoji nasi stavebni firmy bych mohla psat vesele dal

a uréité bych vdm predala spoustu cennych vhledd. A zaroven zacne tyto veci uvadét do praxe, zacne je

Za ty étyHi roky jsem se toho o fungovani klasické délat a mit diky tomu vlastni zkuSenosti a predevsim

firmy, vedeni tymu zaméstnancd, jednani s klienty a vysledky.

dodavateli a dal3i véci naucila celkem hodné jak o Je néco, co vas opravdu zajima? Néco, v ¢em se chcete
podnikani, tak o marketingu. vzdélat, o Cem Etete, sledujete rozhovory, videa na
Toto ma byt ale eBook o tom, jak objevit téma svého YouTube, Ctete na toto téma knihy, jezdite na odborna
podnikdni. A tak od jednoho happy endu pfeskodim o skoleni?

par let dopredu do momentu, kdy jsem se opet ocitla Nevadi, Ze se jesté necitite byt expertem. UZ ted’ o daném

na rozcesti. : ; - T .
tématu vite mnohem vice, nez vétSina populace. Uz ted’

mate zkuSenosti a pravdépodobné i vysledky, které jsou

pro vas motorem v tom pokracovat. A kdyz budete ve

studiu tématu pokracovat, vzdy budete o par kroki
napied pred ostatnimi.

Pravé toto miiZze byt vaSe téma. Téma vaSeho podnikani.
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Na prelomu let 2009 a 2010 se nase podnikani i nase
manzelstvi ocitlo v celkem hluboké krizi a ja jsem zacala
hledat cestu ven. Velmi detailné to popisuji veBooku Z
vystresované matky podnikatelkou z plaze, ktery si muzete
zdarma stahnout tady. Ted se budu drZet tématu. :)

V kvétnu 2010 jsem jela do Londyna na seminar T. Harv
Ekera, autora knihy Jak mysli miliodfi. Dodnes svj Zivot délim
na Zivot pred Harvem a po Harvovi. Byla to pro mé naprosto
zlomova zkuSenost z mnoha diivodu.

Jednim z nich bylo, Ze jsem poprvé v Zivoté uslysela slovo
eBook. A taky jsem poprvé uslySela koncept podnikani z
plaZze. Koncept automatizovaného prodeje online

www.stanislavamrazkova.cz

Jak jsem chtéla napsat a prodavat
eBook, ale nevédéla jsem o Cem

V roce 2010 jsem poprvé v Zivote uslysela slovo eBook.
A taky jsem poprvé uslySela koncept podnikani z plaze.
Koncept automatizovaného prodeje online vzdélavacich

produktii pomoci internetu. Nevédéla jsem, jak to
udélam, ale védéla jsem, Ze PRESNE TOTO CHCTI.

vzdélavacich produktl pomoci internetu. Netusila jsem
tenkrat, jak to udélat, ale védéla jsem, Ze to je presné to, co
chci. Staly prede mnou ovsem dvé prekazky:

1. Jak to udélat technicky? Jak zautomatizovat cely
prodejni proces?
2. Jaké téma zvolit?

Odpovédi na obé otazky jsem dostala az v pribéhu dalsich
dvou let. Na ¢eském trhu postupné vznikly aplikace, které
automatizovany prodejni proces zajistuji. To byla paradoxné
ta jednodussi stranka véci.

Védéla jsem, Ze v okamziku, kdy budu védét CO prodavat,
tak odpovéd na otazku JAK prodavat se objevi.
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A tak jsem zacala intenzivné hledat
svoje téma pro eBook

Téma z pocatku nepfichazelo. A tak jsem
alespon cvi¢né vytvorila eBook pro firmu
mého taty, diky kterému za prvni dva
mésice nasbiral 5000 kontaktd. Pak jsem
vytvofila eBook pro firmu mého
kamarada.

ProtoZe jsem porad neznala téma, tak
jsem si alespon zjistovala na zahranic¢nich
webech, jak maji takové eBooky vypadat,
jaké jsou zdkonitosti vytvareni eBookl a
nasledného prodeje a vénovala spousty
hodin online vzdélavani na toto téma.

A pak uZ jsem toho méla dost a fikala
jsem si, Ze je to jedno, Ze prosté néjaké
téma vezmu, zpracuju a uvidim.

A tak jsem napsala anglicky eBook o tom,
jak otéhotnét. Prislo mi, Ze to mlze byt
téma, se kterym se potyka spousta zen,
ja jsem po dvou détech méla uz celkem
intenzivni zkusenosti, ale bala jsem se
verejné vystoupit na ¢eském trhu.

A tak jsem si vymyslela pseudonym
Anna Barclay a vse vytvorila anglicky.
Spoustu blogovych ¢lanku, facebook
Fanpage a predevsim promakany
eBook zdarma.

Brzy mi doslo, Ze tudy moje cesta
nevede. Téma mé pfilis nebavilo, navic
na anglicky mluvicim trhu byla v tomto
tématu obrovska konkurence.

Vidéla jsem v tom ale velké
pozitivum. Zkusila jsem to!

Zkusila jsem si, Ze umim psat ¢lanky na
blog. Testovala jsem zpUsoby, jak vést
facebook Fanpage.

Napsala jsem uzZ tfeti eBook a aby se
mi to povedlo, musela jsem
prostudovat spousty zahrani¢nich
eBookd, zplsoby jejich zpracovani.
Vyuzila jsem zkuSenosti prace

s Wordem i prace v online marketingu.
Co na tom, Ze mi to zatim nic

nevydélalo. Naucila jsem se diky tomu
hodné. To bylo v bfeznu roku 2012.
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AHA #5

Kdyz dlouho stojime na misté a
jen ¢ekame a nic ned€lame, casto
se nic nezmeni.

Véci se daji do pohybu, az kdyz
zacneme néco délat.

Spousta lidi stoji na misté a ¢eka,
aZ se objevi princ na bilém koni,
tedy to praveé téma. Ale ono Casto
neprileti jako blesk z Cistého nebe.
Musime se mu vydat vstfic.
Musime se pustit do akce.

Takze je v poradku vyzkouset si
néjaké cviné téma, osahat si
diky tomu cely systém po
technické a marketingové strance
a postupné dozrat az k tomu
svému pravému tématu.

Online podnikani je asi jediny

byznys, ktery si mizeme

vyzkouset na necisto s néjakym
cviénym tématem bez velkych
finan¢nich ¢i ¢asovych rizik.
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Porad jsem ale citila, Ze toto neni to pravé a tak otazka, o
¢em napsat eBook, diky kterému budu podnikat z plaze,
visela stale ve vzduchu. Citila jsem, ze to musi kazdym dnem
prijit.

Co mé bavi? O cem nejcastéji ¢tu a mluvim? Co chci lidem
dale predavat? Hodné se mi tocily myslenky kolem téchto
otazek a ¢asto mi prichazela odpovéd, Ze chci lidi inspirovat,
aby se stejné jako ja nebali a vydali se za svymi sny, Zili Zivot
svych predstav, jako ja.

V té dobé jsem totiz udélala celkem blaznivy krok a se dvémi
détmi ve stfidavé péci a nejistymi prijmy jsem se rozhodla
splnit si svUj sen a misto ponuré ostravské zimy

. Chtéla jsem se podélit s celym svétem o
to, jak Uzasny pocit to je, kdyz prekonate své strachy a
vydate se vstfic svym sndm. Ale kdo by mé poslouchal?
Nikdo mé neznal.

A tak jsem tento ndpad smetla ze stolu a premyslela dal. Co
mé bavi na tom, co uz ted déldam? Pro€ rano vstavdm

z postele? Na co jsem expert? Tady se mi myslenky hodné
stacely k online marketingu, online prodeji, podnikani.
Vécem, které byly mym kazdodennim chlebem, pfestoze
jsem je délala v té dobé pro nékoho jiného, ne pro sebe.

Bavilo mé to, vymyslet prodejni kampané nebo vypustit do
svéta novy eBook zdarma... naplfiovalo mé to vzrusenim a
radosti. Bavilo mé vymyslet nové strategie prodeje, milovala

jsem testovani novych véci v online marketingu. Ale jak
z toho udélat eBook...?

A pak se to stalo, moje téma bylo na svété

12. srpna 2012 jsme vecer poslouchali webinar Davida Kirse
o online podnikani a mné to najednou docvaklo. VSichni ti
lidé, ktefi si od Davida kupuji SmartEmailing, EmailAcademy,
Milionové impérium, ti vSichni budou potfebovat jeden
dilek do své skladacky online marketingu — eBook zdarma.
Jenze 90% lidi vibec netusi, co to takovy eBook je a jak ho
napsat.

Najednou jsem pochopila, kde je tentokrat ma cilova
skupina. Stejné jako kdysi u luxusnich koupelen mi v tento
moment docvaklo, pro koho budu sv(j eBook psat, kdo je
mUj klient, komu m0zZu pomoci a zdroven i odpovéd na
otazku, kde jsou moje penize.

Ja jsem ve své honbé za tim, Ze chci eBook prodavat, uz
néjaké eBooky napsala a prostudovala si na toto téma
opravdu hodné informaci. Jsem expertka! Jsem expertka na
psani eBookUl. Navic je to soucast online marketingu,
kterému skvéle rozumim, a tak muizu tyto dvé véci skloubit
dohromady. Téma je na svété.

Ve tfi hodiny rano 13. Srpna 2012 jsem si zaregistrovala své
prvni dvé domény — a
. :) Moje cesta na plaz zacala.
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AHA #6
N¢kdy je cesta k tématu dlouha.

Mné to trvalo vice nez dva roky od
rozhodnuti, Ze sve€ téma chci objevit
aZ po moment, kdy jsem pfisla na to
prave, které mi dodnes vydélava
milé penize. Intenzivné jsem se tim
zabyvala ptiblizné rok.

Zpétné vidim, Ze vSe mélo smysl.

Nevhodné zvolené prvni téma mi
sice samo o sob¢ nevydélalo penize,
ale nauc¢ilo m& mnoho a predevsSim

jsem se diky nému pustila do akce a

zjistila, ze mi to jde.
Nebojte se proto, Ze Slapnete
vedle.

Sve rozhodnuti muzete kdykoli
zménit a jakykoli krok ted’ udélate,
bude to krok vptred, ktery ma na
celé cesté k vaSemu budoucimu
uspéchu svilj vyznam.

www.stanislavamrazkova.cz

V dalSich letech se ma vize samozrejmeé postupné vyvijela a cesta online
podnikani s plivodni touhou inspirovat lidi k tomu, aby si plnili své sny, se
nakonec spojily dohromady.

Mnoho lidi jsem uZ inspirovala ke zméné Zivota, k cesté za jejich sny a
protoze pro mé je na té mé cesté naprosto klicovy online marketing a
online podnikani, tak dnes u¢im i ostatni, jak tuto cestu vyuZit ve sv(j
prospéch. Jak podnikat z plaze. :)

Podnikani z plaze: Toto slovni spojeni se stalo synonymem pro
styl podnikani, jehoz nosnou myslenkou je svoboda.

Svoboda délat to, co mé bavi, délat to odkudkoli na svété, v ¢ase, ktery mi
vyhovuje, vydélavat milé penize a mit diky tomu véemu ¢as na to, co mi
prinasi radost a na lidi, které mam rada.
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Vim, jak je to tézke

Dobfe znam ten strach, obavy a nejistotu spojené se
zaCatkem podnikani. Vim, jak je to tézké. Ten pocit
frustrace, kdy téma podnikani neptichazi a ¢lovek

ma pocit, Zze bude navzdy odsouzeny k tomu byt ,
nékde zaméstnany. Jindy ¢lovék ma napady, ale nema
podporu, zp€tnou vazbu a boji se, Ze to nevyjde.

Vim, Ze ted chodite do zaméstnani nebo jste na rodi¢ovské
dovolené. A je mi jasné, Ze nez se pustite do podnikani, mate

strach a spoustu obav spojenych s timto krokem do neznama.

Vim, jak tézké jsou zacatky, zvlast kdyz ¢lovék nema
dostatek informaci.

Vim, jak ndrocné je zacit podnikat, kdyz nemate nikoho, s
kym byste mohli své obavy i radosti na zacatku sdilet, s kym
byste se mohli poradit.

Dobfe znam ten pocit marnosti, kdyZ hledate své téma
podnikani a ono se neobjevuje a vy mate pocit, Ze
zUstanete ODSOUZENI k Zivotu, ve kterém den za dnem
musite VYMENOVAT SVUJ CAS ZA PENIZE v zaméstndni.

www.stanislavamrazkova.cz

Pojdme to spolecné zménit

Je ¢as vzit Zivot do vlastnich rukou a neznamena to, zZe
musite hned skdkat do nezndma, riskovat svij €as a penize,
tapat v neznamych podnikatelskych vodach.

Na tak dalezity krok, jako je vlastni podnikani, je potieba se
DUKLADNE PRIPRAVIT a mit za zady silnou podporu.

Je riskantni opustit ze dne na den zaméstnani a zacit
podnikat, kdyZ o tom nic nevite a vidite jen Uspéch
ostatnich. Ten uspéch je urcité uzasnou motivaci, ale je
potreba jit do podnikani s dobre promyslenou vizi.

A tak drive, nez si zalozite zivnostensky list, dfive, nez
zaCnete investovat své penize do aplikaci pro online
marketing... Dfive, neZ vloZite sv(j ¢as a energii do tvoreni
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svého podnikani, vas naucim, jak mu dat pevné zaklady. Jak Proto se ted' v pribéhu podzimu 2016 muzete tésit na :

objevit své téma podnikani a uspét. . . . . y
J P P e webinarf o tom, jak rozproudit kreativitu ve vasem

Podzim 2016 ve znameni otazky ,,Jak objevit své Zivoté,
TEMA PODNIKANI“ e nova motivacni videa, které vas nakopnou do akce,

. Y . : . e c¢lanky tykajici se vasSich otazek okolo startu podnikani
Rozhodla jsem se tomu vénovat cely podzim 2016, protoze y tykal P

, . , . . , e er e v seridlu Zeptejte se Stani
otazka , Stdano, poradite, mi, jak mam objevit své téma“, se Pte] ’

objevuje v mych e-mailech v podstaté denné. * novy online kurz Plazova pripravka.
AZ doneddvna jsem pfi této otdzce zazivala pocit frustrace. Pripravila jsem pro vas zbrusu novy online kurz Plazova
pripravka. Jediny online kurz, ktery potfebujete, abyste

Védéla jsem, Ze na to nejde strucné védét v mailu a Ze “ ¥ L Y oo -
J ’ ejde strucné odpovéde ailu konecéné znali téma vaseho podnikani a méli jasno v tom, co

prestoze v kurzu Podnikani z plaze mam modul vénujici se cheete

hledani tématu, tak jeden tyden na tak zasadni otazku je

vwvse

prosts malo Vérim, ze toto vSechno vas posune vpred na vasi cesté ke

SVOBODE. Na vasi cesté k Zivotu, ze kterého si nemusite

A tak jsem tuto otazku zacala zkoumat ze vSech stran. Jak vam brat dovolenou.

mohu opravdu pomoci objevit své téma? Ne jen stru¢nou

radou, ale opravdu, do hloubky. Tak aby to nebyl jen prvni MaximaIng vés v tom podpofim. ©

napad, kterého se rychle chytite, ale promysleny koncept

vedouci k Uspéchu. ¥ L | Méjte se krasné
Jednoho dne jsem si sedla a zacala pro vas psat odpovédi na - s d 21_]'[6 pﬁbéh, kter}'/
otdzku: Jak objevit téma svého podnikani a uspét? Tentokrat . 7 ¥ | chcete Vypl’éVét.

ne strucné, ale do hloubky se vSemi zkuSenostmi, které za téch
vice nez deset let podnikani mam.

Stana Mrazkova

Vzniklo opravdu hodné materidlu a ja se chci s vami o to vse

, vy stana(@stanislavamrazkova.cz
ted podélit. @
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