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kani muzu diky internetu ridit odkudkoli na
aze, chaty nebo oblibené kavarny. V oboru,

ktery miluju, muzu svymi zkusenostmi pomahat

ostatnim a zaroven tim vydelavat.

Svoboda a seberealizace. To je pro me | tisice mych
studentu pojem podnikani z plaze.

vlozite do digitalniho produktu (e

Zaroven pravide

Prakticky spociva v tom, ze své znalosti a z

B00k, on

obsah na web | soclalni site.

kusenosti
Ine kurz).

Nne a autenticky pridavate hodnotny

Diky tomu si lidé kupuji vas digitalni produkt 24/7 a vy
mate svobodu byt kdekoli. Treba na té plazl. )
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STANO, JAK MAM
OBJEVIT SVE TEMA?

Asi nejcastéjsi otazka, kterou dostavam je:
,Podnikani z plaze mé lak3, ale vubec netusim, v
jaké oblasti se do toho pustit.“ S tim taky souvisi
dotaz: ,Napada mé téma A, B, C a jesté D, to
vsechno mé bavi a rozumim tomu, ale nevim, jak se
rozhodnout.”

Mozna taky patrite k lidem, kteri den co den premysili, jak
zmenit svuj zivot. V praci sice néjaké ty penize vydélate,
ale citite, Ze jen vymeénujete svuj ¢as a potencial za
penize.

Svou tvurci energii investujete do podnikani nékoho

jiného. Misto abyste makali na splnéni svych snu, makate
na plnéni snu nékoho jiného.

Za odmenu mate relativni jistoty ve forme
Kazdomesicniho pridelu stejné castky bez ohledu na to,
Jak Uzasne svou pracl odvedete, stat vase penize zdani

takové VYSI, za Jakou by ve stredoveku jistojiste probehla

defenestrace. Jednou, dvakrat za rok pak mate svobodu
Nna pridel.

Dovoli vam na dva tydny vypnout z toho kolotocCe a pak
zase hura zpatky.




ALE JE TOTO OPRAVDU
ZIVOT?

Je taky moznég, ze patrite mezi dalsi skupinu lidi, ktera mi casto
pise.

Jste zena a materské a vite, ze do tohoto kolotoce se uz vratit
nechcete.

Materstvim se vam preskladaly priority, navic ted mate
jedinecnou prilezitost odstartovat neco vlastniho. Neco, co vam
zaJisti svobodu casu a pohybu i pote, kdy deti zacnou hodit do
skolky.

Den co den premyslite, co by to tak mohlo byt. Cemu vénovat
SVOou energil a cas? Jak zacCit podnikat? Jak objevit své téma?

Mozna snite o podobném zivote, jJako ja pred par lety...

Rano se probudite v kolik hodin uznate za vhodné. Nemusite
spechat. V pohode si date snidani, zajdete si ha prochazku a
oromyslite tvurci krok pro dnesni den.

Pracujete s radosti par hodin denne a vite, ze Je to jako
opecovavat pomyslnou vlastni zahradu plnou kvetin, své vilastni
podnikani. Kazdym dnem kvete vice a vice.

Mate podnikani, které se o vas postara v casech dobrych 1 zlych.
Podnikani, diky kteremu delate ne o, o dava vase u zivotu smysl.
Naplhuje vas to, mate z toho radost.

Mate dostatek casu na to, abyste si uzili chvile se svymi detmi, se
SVOoU rodinou, se svymi pratell. Mate dostatek Casu na sebe a své
konicky.

Mate dostatek Casu, energie a prostoru na to se rozvijet,
vzdelavat, posunovat vpred. A mate na to | penize.



Plnite si sve sny. Malé | velké, kazdy den. Smogove zimy v
Cesku jste vymenili za tropicky ostrov. Poznavate mista,
ktera jste kdysi sledovali jen v nedéelnich poradech Ceské

televize.

Ano, nekdy se objevi mraky a prijdou | tezke chvile, ale vy
Vite, ze to vsechno stoji za to.

Zijete zivot, ze kterého si nemusite brat dovolenou. M{ze
vam toto vsechno prinést zamestnani?

Pokud nepatrite mezi velmi malé procento lidi, kteri jsou ve
svém zamestnani absolutné stastni, naplnéni a spokojeni,
pak mate jedinou moznost, jak zacit zit zivot svych
predstav.

Zacit podnikat.

Je ze vcem? Jak? Jak objevit téma svéeho podnikani? Jak
objevit tu pravou oblast, do které se pustit?

Dobre to znam, zazila jsem to v zivote nekolikrat. Frustrace.
Hledani bez Uspechu. Strach z neznama a zaroven velka

touha po zmeneée. Nadeje, ale taky pochybnosti.




Dlouhé roky jsem pri otazce, jak objevit téma podnikani,
zazivala pocit frustrace. Neni to totiz neco, co vyresite za
deset minut.

Kdyz jsem tu otazku zacala zkoumat ze vsech stran,
hloubat jak v mych osobnich zkusenostech, tak ve
zkusenostech plynoucich z mnoha let vedeni kurzu pro
zacinajici online podnikatele, postupné se mi odpoved

zacala krystalizovat.

Prl hledani podnikatelského napadu totiz neni podstatny
jen ten napad jako takovy. Je dulezité, aby to nebyl prvni
napad, kterého se chytite, ale promysleny koncept vedouci

K Uspechu.

To vSe jsem postupnée zacala sepisovat. Podnikam uz od
roku 2005 a na startu jsem si hekolikrat posla hledanim
svého tématu. Z ndpadu, které jsem zrealizovala, vznikly
uspesne projekty. A tak jsem se rozhodla s vami v tomto

mMiniebooku sdilet svuj pribén.




NIC NEUMIM..I?
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NIC NEUMIM..!?

Bylo mi devatenact a s maturitou v kapse jsem se tésila
na svobodu dospélosti. Uz v prvnich mésicich coby
student na katedre psychologie a socialni prace

Ostravské univerzity jsem ale pochopila, ze se tady
zadna svoboda nenachazi. Je to celé podvod! Tudy

cesta k zivotu, o kterém jsem snila, nevede.

Jvedomila jsem si, ze vysoka skola se ze me snazi vytvorit
jen dalsiho poslusného zameéestnance. Nebavilo me to.

Nechtela jsem to delat.

Absolutné mi nedavalo smysl ucit se zivotopisy slavnych
osychologu nebo umét nazpamét definice lidského
chovani, které bez zivotni praxe jsou jen prazdnymi slovy.

Misto uceni se a zkousky jsem stridave zurila, brecela a
Intenzivne premyslela, jak z toho utéct.

DKy vseobecnému vzdelani statniho gymnazia jsem ve
svych devatenacti letech vedeéla s jistotou jednu Vec:

Neumim NIC, ¢im bych se mohla zivit.



Oba mi rodice uz v devadesatych letech podnikali a
ofedevsim muj tata si dal zalezet, aby mi vtloukl do hlavy:
Penize se nevydelavaji praci, ale hlavou.

Byl pro mé vzorem. Zil a stéle Zije podle svych pfedstav. Ma
tolik Casu pro sebe a rodinu, kolik chce, hodne cestuje a
uziva si zivota. | jeho podnikani melo sve vrcholy a pady,
umel se vsak z kazdéeho dna odrazit.

V podnikatelskych vodach jsem se tak pohybovala uz od
detstvi. Moje mama organizovala kurzy osobniho rozvoje a
v prehistorii 90. let to vypadalo tak, ze pomerne casto
publikovala PR clanky v tistenych osobnostne rozvojovych
casopisech.

Kdyz takovy clanek vysel, musel doma porad nekdo sedet
na telefonu. Kdyz sla mama do obchodu, tak jsem
dvanactileta ja sedela u telefonu a opakovala naucenou
pbasnicku: "Dobry den, ano... na jakou adresu chcete poslat
ofinlasku... kurz stoji 770K¢, pro studenty a duchodce 550..."

V sestnhacti jsem zacala brigadnicin u taty. Pichala jsem na
nasténku barevné pripinacky podle bonity klientu a
nasavala, jak takova firma funguje.

Vedela jsem, ze jednou budu taky podnikat. Jednou, az
budu vedet, v cem...

Napadla mé spousta moznosti, ale nic nebylo TO PRAVE.
Premyslela jsem, ze krome toho, ze vim, kdy byla bitva na
Bilé hore a jaké knihy napsal Karel Capek, nevim nic moc.
Cim vice jsem ale pobyvala v inspirativhim podnikatelském
o
K

Vd

rostredi firmy meého taty, tim vice se mi ma vize
rystalizovala.




Kdyz chcete byt v necem nejlepsi, musite to delat vic, nez
ostatni. Ja jsem od druhého roCcniku gymplu travila sva
odpoledne jinak, nez mi spoluzaci. Odpoledne jsem se
Misto za zabavou vydavala ze skoly do kancelare meho
tatky:.

Vazala jsem do Krouzkové vazby katalogy kobercu a
vhnimala podvedome to, jJak se ma prezentovat obchodni
znacka. Chystala jsem akce pro VIP klienty a videéla, jak
mMa vypadat osobni péce o zakaznika a udrzovat s nim
dlouhodobe vztah.

Postupem casu jsem povysila a dostala se | kK pocitaci.
Tatova asistentka mi zadavala prace, které se ji nechtely
deélat a tim meé toho pomeéerne hodné naucila ve Wordu a
Excelu. Uz tehdy se ve mé probouzel dfimajici tvurce. :)

Kdyz pochopite zakladni principy podnikani
a marketingu natolik, Ze se vam vryji pod
kuzi, kdyz se premysleni nad podnikanim

stane vasi vasni, kdyz zmeéenite své mysleni z

mysleni zameéestnance na mysleni
podnikatele, pak uz nikdy nebudete chudi.

Vzdy budete umeét znovu nastartovat svuj
byznys, vzdy se budete umet odpichnout
ode dna zase vzhuru. Ta cesta neni
jednoducha, ale stoji za to.



ME PRVNIi KRUCKY V ONLINE
MARKETINGU

O par let pozdeji jsem uz delala praci ponekud
kvalifikovanegjsi. Prekladala jsem z anglictiny zahranicni
publikace o burze. Na ceskem trhu tenkrat nebylo mnoho
informaci a muj tata se vtomto tématu do hloubky
vzdelaval. To bylo v podstate 20 let zpatky. Dnes je na toto
téma opravdovy expert.

Krome toho tenkrat propadl kouzlu online marketingu a
naucil me zaklady SEO. Na tu dobu zacal delat pomerne
Inovativni online marketing postaveny na hodnotném
obsahu. Casto jsme o tom mluvili, zkoumali, jak to funguje,
sdileli své poznatky, které jsme testovali v praxi.

Pochopila jsem diky tomu, jak to na internetu funguje. A
nak, kdyz jsem jednoho dne na podzim 2005 zurila nad
nromadou papiru s cilem narvat si do hlavy informace na
zkousku ze sociologie, docvaklo mi to.

Uvedomila jsem si, co umim

Diky zkusenostem v tatove firme jsem vedela, jak udélat
webove stranky, dostat na ne lidi a prodavat diky tomu. Ja
sama jsem vedela, ze krome toho nic moc extra neumim,
nebyla jsem expert v zadné specialni oblasti.

Muj tehdejsi muz ale expert byl. Délal rekonstrukce
koupelen, umel to skvele, ale neumel se prodat.

Da se to nejak propojit s internetem? UrcCite ano! Jen bylo
potreba najit nejakou esencl, ktera by nas odlisila od
ostatnich firem a zivnostniku v regionu, ktefi také
rekonstruovali koupelny.
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Védeéla jsem, ze nema smysl zasdhnout deset zajicu
jednou kulkou Dulezité bylo mifit presné a to tam, kde
Jsou penize. A tak jsem objevila téma svého prvni
podnikani. Luxusni koupelny.

Projekt, ktery me a meéeho tehdejsiho muze luxusnée zivil
nekolik let. Nez jsme dojeli na svou mladickou
nezkusenost s rizenim firmy, ale to je zase jina story. )

Stejné, Jako se déti uc¢i zakladnim
dovednostem napodobou dospelych, ucime
se hovym dovednostem i v dospélosti.

Chcete se stat uspésnym podnikatelem?

Sledujte peclivé, jak to délaji ostatni
uspésni podnikatelé.

Premyslejte, co je podstatou jednotlivych
aktivit daného podnikatele.

Nekopirujte to, co je vidét navenek. Jen
vhimejte to, co je pod povrchem a zkuste
zasadit stejné zakonitosti do prostredi
vliastni tvorby ¢i vlastniho podnikani



v\\

Mirit presné. védeét, kdo je
muj klient. To je zakladnim
predpokladem uspechu v
podnikani.

Pokud vas napada siroké téma
pusobnosti, je potreba si
postupné vyprofilovat svého
cilového klienta a vymyslet
produktprimo na miru prav
tomuto klientovil.

KdyZz se snazite zavdécit vsem,
dopadne to casto tak, ze se
stanete Sedym prumérem a

nikdo si vas nevSimne.

Kdyz ale cilite velmi presné,
pak s témi pravymi klienty
zarezonujete. Vyberou si praveée
vas.




Nezbylo, nez se vzdelat. ProcCetla jsem si tenkrat vsechny
dostupné webovy na toto téma, zajela do nekolika velkych
Koupelnovych studii v Ostrave, pujcila si na prohlédnuti par
katalogu vyrobku. Zjistila jsem si moznosti dodavateld
Koupelnoveho sortimentu a nhasledne udelala webovée
stranky.

Napsala jsem tam nékolik ¢lanku o koupelnach, vybéru
Koupelnového zarizeni, doplrku, obkladu a tak dale.
Jdélala jsem si o celém konceptu dukladny obrazek a pak
jsem se rozepsala do ¢lanku.

Obsah byl kralem online marketingu uz tenkrat pred 17
lety.

Nikdy nezapomenu ne ten den, kdy jedu ze tretiho jednani
s timto panem. Na prvnhim mi ukazal stavajici koupelnu a
vysvetlil, co chce. Zakladem byl luxusni sprchovy kout, coz
mi rekl predem. J& jsem si tedy jesSté pred schuzkou
nastudovala JEDEN nejlepsi sprchovy kout se zamerem
orodat mu prave ten.

Udélala jsem navrh koupelny, kvuli tomu jsem si pofidila
specialni program a musela se naucit, jak takovy navrh
delat. Vyuzila jsem své znalosti Wordu a celé mu to
ofedlozila v krasném projektu, které se v té dobé vubec
nedelaly. Dnes uz je to standard.

Ze treti schuzky jsem odjizdéla s podepsanou smlouvou. S
mym tehdejsim muzem jsem meli dohodu, ze on bude mit
penize za praci, Ja za material. Podepsanou smlouvou jsem
vydelala 30 tisic Korun. Tenkrat jsem to sla oslavit na obed
Nna terasu jedné havirovskeé restaurace. Jedla jsem a uvnitr
me byl silny a nezapomenutelny pocit:

Ja zameéestnancem nikdy nebudu.



Expertem se clovek nenarodi. Expertem se
clovek stane.

Jak?

Expertem se stanete tehdy, kdyz si o daném

tématu nastudujete opravdu velké mnozstvi

informaci. Knihy, ¢asopisy, webové stranky,
prednasky, skoleni, kurzy...

A zaroven zac¢ne tyto véci uvadét do praxe,
zache je délat a mit diky tomu viastni
zkusenosti a predevsim vysledky.

Je néco, co vas opravdu zajima? Néco, Vv
cem se chcete vzdélat, o cem cCtete,
sledujete rozhovory, videa na YouTube,
Ctete na toto téma knihy, jezdite na
odborna skoleni??

Nevadi, Ze se jeSté necitite byt expertem.
Uz ted o daném tématu vite mnohem vice,
nez vétsina populace. Uz ted mate
zkusenosti a pravdépodobn i vysledky, které
jsou pro vas motorem v tom pokracovat. A
kdyZz budete ve studiu tématu pokracovat,
vzdy budete o par kroku napred pred
ostatnimi.

Pravé toto muzZe byt vase téma. Téma
vaseho podnikani.
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V roce 2010 jsem poprveé v zivot uslysela slovo eBook.

A taky jsem poprvé uslysela koncept podnikani z
plaze.

Koncept automatizovaného prodeje online

vzdélavacich digitalnich produktu pomoci internetu.
Nevédéla jsem, jak to udélam, ale védéla jsem, ze
PRESNE TOTO CHCI.

Na prelomu let 2009 a 2010 se nase podnikani | manzelstvi
ocitlo v celkem hluboké krizi a ja jsem zacala hledat cestu

ven. Velmi detailné to popisuji v mé knize. Ted se budu
drzet tématu. ;)

V kvetnu 2010 jsem jela do Londyna na seminar T. Harv
Ekera, autora knihy Jak mysli milionafi. Svuj zivot rozhodné
Muzu délit na zivot pred Harvem a po Harvovi. Byla to pro
Mé naprosto zlomova zkusenost z mnoha duvodu.

Jednim z nich bylo, ze jsem poprveé v zivote uslysela slovo
eBook. A také jsem poprveé uslysela koncept podnikani z
plaze. Koncept automatizovaneho prodeje digitalnich
oroduktu online.

Netusila jsem tenkrat, jak to udelat, ale vedela jsem, ze to
je presne to, co chcl. Staly prede mnou dve prekazky:

1. Jak to udéelat technicky? Jak zautomatizovat cely
prodejni proces? V té dobe na ceském internetu

neexistovaly aplikace pro online prodej, které existuji dnes.

2. Jaké téma zvolit?

Odpovédi na obé otazky jsem dostavala az v prubéhu
dalsich dvou let.



Na ceskem trhu postupnée zacaly vznikat aplikace, diky
kterym slo automatizovany prodej online delat. To byla

N s 7

paradoxne nakonec ta jednodussi stranka vec.

Vedela jsem, ze v okamziku, kdy budu vedet CO prodavat,
tak odpoved na otazku JAK prodavat se objevi.

A tak jsem zacala hledat téma pro svuj eBook. To z poc¢atku
neprichazelo, a tak jsem alespon cviche vytvorila eBook
oro firmu meho taty, diky kterému za prvni dve mesice
nasbiral 5000 kontaktu do databaze.

Pak jsem vytvorila eBook pro firmu mého kamarada.
Protoze jsem poradne nevedela, jak by to melo vypadat,
zkoumala jsem moznosti na zahranicnich webech,
vzdelavala se a zkouska to v praxi.

Mela jsem pocit, ze uz toho vim opravdu hodne a téma mi
oorad nebylo jasné, a tak jsem si rekla, ze proste vezmu
nejaké cviché téma, zpracuju a uvidim. A tak jsem napsala
eBook o tom, jak prirozene otehotnet diky
symptotermalni metode.

Fakt jsem se moc bala, ze by to videl nekdo z mych
znamych a tak jsem cely projekt udelala anglicky. Vytvorila
jsem web, spoustu blokovych ¢lankd, eBook zdarma,
Fanpage a tak dale.

Brzy mi doslo, ze toto fakt neni moje cesta a moje téma.
Navic na anglickém trhu.

Mélo to ovsem jedno velké pozitivum: ZKUSILA JSEM TO!



Zkusila jsem, Jak psat a publikovat clanky na blog, testovala
jsem zpusoby, jak vést Facebook fanpage, napsala jsem
dalsi eBook a aby se mi to povedlo, musela jsem si
orostudovat spoustu zahrani¢nich ebooku.

Vyuzila jsem zkusenosti z prace s Wordem | prace v online
marketingu. Co na tom, ze mi to zatim nevydelavalo nic.
Nausila jsem se diky tomu fakt hodne. To bylo nekdy v
oreznu roku 2012.

Kdyz dlouho stojime na misté a jen cekame
a nic nedélame, casto se nic nezmeéni.

Véci se daji do pohybu, az kdyz zacnheme
neco delat.

Spousta lidi stoji na mist a ¢eka, az se
objevi princ na bilém koni, tedy to pravé
téma. Ale ono C¢asto neprileti jako blesk z
cistého nebe. Musime se mu vydat vstric.

Je potreba se pustit do akce.

Takze je v poradku vyzkouset si néjakeé
cvicné téma, osahat si diky tomu cely
systém po technické a marketingové

strance a postupne dozrat az k tomu svému
pravéemu tématu.

Online podnikani je asi jediny byznys, ktery

si mUzeme vyzkouset na necisto s n jakym

cvicnym tématem bez velkych finanénich ¢i
casovych rizik.



Porad jsem citila, ze toto neni to pravée. Kazdy den jsem se
oudila s otazkou, co bude to téma, diky kteréemu budu
oodnikat z plaze? Citila jsem, ze bylo nekde ve vzduchu, ze
to musi kazdym dnem prijit.

Co te bavi? O cem nejcasteji mluvis? Co chces lidem
predavat? Mé myslenky se hodne tocily kolem techto
otazek. Prichazely odpovedi, ze chci lidi iInspirovat, aby se
stejne jako ja vydali za svymi sny a zili zivot svych prestay,
Jako ja.

V té dobe jsem totiz udelala odvazna krok a se dvema
detmi ve stridave péeci a s nejistymi prijmy jsem se
rozhodla splnit si svuj sen o zimé v teplych krajich a utekla
jsem ostravské inverzi na pul roku na Erazmus do
Spanélska.

Chtela jsem se podelit s celym svetem o to, jJak uzasny
pocit to je, kdyz prekonate sveé strachy a vydate se vstric
svym snum. Ale kdo by mé poslouchal? Nikdo mé neznal.

A tak jsem ten napad smetla ze stolu a premyslela dal. Co
té ted bavi, co uz ted delas? ProcC rano vstavas z postele?
Na co jsiI expert?

Mé odpovedi se stacely opakovane k online marketingu,
online prodeji a podnikani.

K vecem, ktere byly mym kazdodennim chlebem, prestoze
jsem je delala pro nekoho jiného a ne pro sebe.

Milovala jsem vymysleni prodejnich kampani a vypustit do
sveta novy eBook, to pro me bylo plné vzruseni a radosti.
Bavilo me vymyslet strategie prodeje. Bavilo me testovani
novych online marketingovych strategii. Ale jak z toho
udelat ebook...?




A pak se to stalo, moje téma bylo na svete

12. srpna 2012 jsme s mym muzem poslouchali webinar o
online podnikani a email marketingu najednou mi to
vsechno seckvalo.

Ebooky, emall marketing, jasné!

Najednou jsem pochopila, kdo by mohl byt ma cilova
skupina. Stejne jako u luxusnich koupelen, | tady bylo
potreba se zamerit velmi uzce. Rozhodla jsem se, ze lidem,
Kteri chteji zacCit deélat ve své firmeé email marketing, ukazu,
Jjak na to. Zkusenosti jsem mela, vysledky taky.

Vznikla myslenka udelat eBook o tom, jak napsat eBook.

Ve tri hodiny rano jsem si zaregistrovala domeénu svéeho
tehdejsiho prvniho webu — www.stanislavamrazkova.cz a
WWW.Jak-napsat-ebook.cz. :) Moje cesta na plaz zacala.

Ja v roce 2012 ve Spanélsku, kde
zapocala moje online podnikatelska
cesta.



Nékdy je cesta k tématu dlouha.

Mne to trvalo vice nez dva roky od
rozhodnuti, Zze své téma chci objevit az po
moment, kdy jsem p¥risla na to pravé, které
odstartoval mé podnikani tak, jak existuje

dnes. Intenzivné jsem se tim zabyvala
priblizné rok.

Zpétné vidim, ze vSe mélo smysl.

Nevhodné zvolené prvni téma mi sice samo
o sob nevydélalo penize, ale naucilo mé
mnoho a predevsim jsem se diky nému
pustila do akce a zjistila, Zze mi to jde.

Nebojte se proto, Zze Slapnete vedle.

Své rozhodnuti muzete kdykoli zménit a

jakykoli krok ted udélate, bude to krok

vpred, ktery ma na celé cest k vasemu
budoucimu Uspéchu svuj vyznam.



Tenkrat v roce 2012 bych si ani v nejdivocejsich snech
nepredstavila, ze za tri roky vydelam behem jediného
mesice svym online podnikanim 3 miliony korun.

Jrcite bych neverila ani tomu, ze vytvorim projekt, ktery
oudou sledovat desetitisice lidi, ze napisu knihu a nebo ze
Mi budou lidé psat, ze jsem jim mymi kurzy zmenila zivot.

Podnikani nevymyslime na startu celé a neni to potreba.
Jeden z mych mentoru, Jack Canfield, ndm na privatnim
retreatu v Toskansku vypravel pribeh o tom, kdyz jedete v

Va4V

Nnocl a mlze z jednoho mesta do druhého. Vite, kam mirite,
ale nevidite celou cestu. Reflektory osvetluji jen nekolik
metru pred véami. Kdyz ujedete téch par metru, vidite
dalSich par metru. A takto dojedete az do cile.

V podnikani je to stejné. Neni potreba to hned dokonale
vymyslet celé. Podstatné je delat malée dilci kroky.

Ja Jjsem nakonec dostala i1 své vizi inspirovat lidi k tomu,
aby si plnili své sny a zili zivot dle svych predstav. Myslim, ze
mé minulé ja by koukalo s otevrenou pusou na to, co tim
jednim rozhodnutim odstartovalo.
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Dobre znam ten strach, obavy a nejistotu spojené se
zaCatkem podnikani. Vim, jak je to tezkeé.

Ten pocit frustrace, kdy téma podnikani neprichazi a
clovék ma pocit, ze bude navzdy odsouzeny k tomu
byt nékde zameéstnany. Jindy zase mame napady, ale

nemame podporu, zpétnou vazbu a bojime se, ze to
nevyjde.

Vim, ze ted chodite do zaméstnani nebo jste na rodicovskée
dovolené. A je mi Jasnhé€, ze nez se pustite do podnikani,

mate strach a spoustu obav spojenych s timto krokem do
neznama.

Vim, jak tézké jsou zacatky, zvlast kdyz Clovek nema
dostatek informaci.

Vim, Jak narocné je zacit podnikat, kdyz nemate nikoho, s
kym byste mohli své obavy | radosti na zacatku sdilet, s
kym byste se mohli poradit.

Dobre znam ten pocit marnosti, kdyz hledate své téma
podnikani a ono se neobjevuje a vy mate pocit, ze
zUstanete ODSOUZENI k zivotu, ve kterém den za dnem
musite VYMENOVAT SVUIJ CAS ZA PENIZE v zamé&stnan.

POJDME TO SPOLECNE
ZMENIT

Je Ccas vzit zivot do vlastnich rukou a neznamena to, ze
mMusite hned skakat do nezndma, riskovat svuj ¢as a

penize, tapat v neznamych podnikatelskych vodach.




Na tak dulezity krok, jako je vlastni podnikani, je potreba se
DUKLADNE PRIPRAVIT a mit za zady silnou podporu.

Je riskantni opustit ze dne na den zamestnani a zacit
podnikat, kdyz o tom nic nevite a vidite jen uspech
ostatnich. Ten uspech je urcite uzasnou motivaci, ale je
potreba jit do podnikani s dobre promyslenou vizi.

A tak drive, nez si zalozite zivhostensky list, drive, nez
zacnhete Investovat své penize do aplikaci pro online
marketing... Dfive, nez vlozite svuj ¢as a energii do tvoreni
svého podnikani, vas naucim, jJak mu dat pevne zaklady.

Jak objevit své téma podnikani a uspet. Bezpecne a bez
zbytecnych rizik zjistite jednou pro vzdy, v cem zacit
podnikat.

Nemusite byt ted frustrovani, pokud své téma nemuzete
objevit. Nikdo nas ve skole neucil, jak premyslet nad
opodnikdanim a jak se otevrit kreativité a novym napadum.

Ba naopak. Vychovavali z nas poslusného zamestnance, ale
VY Vite, ze to uz nechcete.

A dobrd zprava je, ze zména je mozna. Ze je to jen o tom
zacit nad vecmi premyslet jinak. Zacit uvazovat jako
oodnikatel, tvurce, vizionar.

NEMUSITE SE S TIiM
NARODIT. DA SE TO NAUCIT.




Na tak dulezity krok, jako je vlastni podnikani, je potreba se
DUKLADNE PRIPRAVIT a mit za zady silnou podporu.

Je riskantni opustit ze dne na den zamestnani a zacit
podnikat, kdyz o tom nic nevite a vidite jen uspech
ostatnich. Ten uspech je urcite uzasnou motivaci, ale je
potreba jit do podnikani s dobre promyslenou vizi.

A tak drive, nez si zalozite zivhostensky list, drive, nez
zacnhete Investovat své penize do aplikaci pro online
marketing... Drive, nez vlozite svuj ¢as a energii do tvoreni
svého podnikani, vas naucim, jJak mu dat pevne zaklady.

Jak objevit své téma podnikani a uspet. Bezpecne a bez
zbytecnych rizik zjistite jednou pro vzdy, v cem zacit
podnikat.

Nemusite byt ted frustrovani, pokud své téma nemuzete
objevit. Nikdo nas ve skole neucil, jak premyslet nad
opodnikdnim a jak se otevrit kreativité a novym napadum.

Ba naopak. Vychovavali z nas poslusného zamestnance, ale
VY Vite, ze to uz nechcete.

A dobrd zprava je, ze zména je mozna. Ze je to jen o tom
zacit nad vecmi premyslet jinak. Zacit uvazovat jako
oodnikatel, tvurce, vizionar.

NEMUSITE SE S TIiM
NARODIT. DA SE TO NAUCIT.




Musite to ale byt vy, kdo se rozhodne pro zmeénu. To, co deli
uspesneé lidi od neuspesnych je, ze ti uspesni delaji nove
vecl, Jdou do akce, posunuji se vpred.

A tak vas zvu do Plazové pripravky.

Stravime spolu Sest tydnu v tomto kurzu a techniky a
zpusoby mysleni, které se naucite, pak muzete pouzivat
cely zivot.

Ja je pouzivam denne a vim, ze je pouziva | mnoho mych
pratel, kteri jsou take uspesnymi podnikatell. A nejsou to
zadné poucky ze skoly nebo chytrych knizek. Ale postupy

denne pouzivané v praxi vice nez dvanact let.

PODNIKANI
Z PLAZE®

Jediny Sestitydenni kurz, ktery potrebujete,
abyste konec¢né znali téma vaseho podnikani a
méli jasno v tom, co chcete.

>> VICE O PLAZOVE PRIPRAVCE <<



https://podnikanizplaze.cz/plazova-pripravka-pzp/

V online podnikani muzete najit
seberelalzaci, svobodu, jistotu | radost,
at uz je vase profese ¢i téma jakékoli.

Drzim vam palce a hezapomente:

ZIJTE PRIBEH,
KTERY CHCETE
VYPRAVET
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KNIHA PODNIKANI Z PLAZE

Vice nez 50,000 vytisku od roku
2014 ma dnes své Ctenare.
Pribéh, zkusenosti, rady a tipy
autorky i1 dalsich online
podnikatelu.
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ONLINE KURZY
PODNIKANI Z PLAZE

Mé online kurzy jsou od roku 2015
v Cesku nejvyhledavanéjdimi a
nejoblibenéjsimi kurzy pro

zacinajici i pokrocilé online
R podnikatele a absolvovalo je jiz
D pfes 6000 lidi.

WORKSHOPY A WEBINARE
ZDARMA

Pres 55,000 lidi se zucastnilo
nékterého z mych online
workshopU €i webinaru a

predevsim ten novorocni "Jak si
splnit svuj sen" si z kraje roku
nenechejte ujit. ;)



https://podnikanizplaze.cz/kniha-podnikani-z-plaze/
https://podnikanizplaze.cz/knihy-ebooky-a-kurzy/
https://podnikanizplaze.cz/knihy-ebooky-a-kurzy/

KATALOG PLAZOVNIKU

Katalog absolventu kurzu PZP, ve
kterém si najdete experta, jehoz
digitalni produkty vam mohou
pomoci v Ffeseni otazeku ci
Zivotnich situaci, ve kterych
potrebujete radu, pomoc, navod
nebo inspiraci.

KOMUNITA

At uz v uzavrenych skupinach
k online kurzum, nebo ve
skupiné verejné na
Facebooku + komunita okolo
podnikani z plaze sdruzuje
odvaznélidi na jedneé vine s
cilem zit pribéh, ktery stoji za
to vypravet. ;)

INSPIRACE NA FACEBOOKU A
INSTAGRAMU

Mé online kurzy jsou od roku 2015
v Cesku nejvyhledavanéjdimi a
nejoblibenéjsimi kurzy pro
zaclnajici | pokrocilé online
podnikatele a absolvovalo je jiz

pres 6000 lidi.



https://plazovnici.cz/
https://www.facebook.com/PodnikaniZPlaze/
https://www.instagram.com/podnikanizplaze/
https://www.facebook.com/groups/527532324048324

NA FACEBOOKU
NA INSTAGRAMU

NA YOUTUBE

NA SPOTIFY

NA TIKTOKU
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https://www.facebook.com/PodnikaniZPlaze/
https://www.instagram.com/podnikanizplaze/
https://www.youtube.com/channel/UCVcyaDjn1S-xkJqc0yrA6HA
https://open.spotify.com/show/1fMJDaDHvMrI4PQe3QFy2n?si=b_E1BMCpRx-DrPSHeInY-w
http://www.tiktok.com/@podnikanizplaze

