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Uvodnim tématem dne$ntho dne je COPYWRITING. Carovani
s marketingovymi texty tak, Ze vedou k prodeji vaSich digitalnich
vyrobki a sluzeb. Pripadné priméji klienta, aby udélal poZadovanou
akci (nakup, stazeni magnetu, registraci, komentar).

Mit Spatny copywriting v prispévcich, Facebook reklamé, na strance
k magnetu nebo na prodejni strance, to je jako mit primérny nudné
vyhliZejici obchod v pasaZi s tisici dalSimi obchody.

A to nechcete. A tak ted’ udélame spolecné prvni krok ke zméné.

Povim vam hned na zacatek jednu KRUTOU PRAVDU:

Nikoho nezajima, kdo jste a co nabizite.

Lidi, kteri vas sleduji, Ctou a pripadné od vas i nakupuji zajima jedna
jedina véc: ONI SAML.

A tak nejvétsi chybou copywritingu je, pokud popisujete produkt,
vychvalujete jej do nebes, piSete o svém Zivoté a nikde se vtom
neobjevuje to nejpodstatnéj$i: ZAJEM O TO, CO TRAPi VASEHO
KLIENTA.

Uvodni krutou pravdu ted tedy ponékud obalim do pefinky a rozvedu.
Cela pravda zni:

Nikoho nezajima, kdo jste a co nabizite, dokud nevi,
jak moc se o néj zajimate.

Vice se dozvite v dnesnim vyukovém videu. UkaZu vdm v ném nékolik
copywriterskych triki, kterymi vylepsSite svou prodejni stranku a na
konkrétnich prikladech vas seznamim s prinosy dobre udélané FB
reklamy. Také objevite tajemstvi uvitaci série a toho, pro¢ ji nutné
chcete pouzivat.
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A ted’ se pustime do rozcvicky. Jak ukazat klientovi, Ze se o néj zajimate?

V copywritingu to udélate tak, Ze ve svych textech RESITE JEHO
PROBLEM, ODPOVIDATE NA JEHO OTAZKY, POCHYBNOSTI,
NEJASNOSTI, CTETE JEHO MYSLENKY. ©

A k tomu potrebujete védét, co vaseho klienta trapi, co touzi zménit a
kam sméruje. Samozrejmé ve vztahu kvasemu oboru ¢i tématu.
(Nepotrebujete védét, zda klienta boli zada, pokud je vaSim tématem
tfeba anglictina.)

TakZe huré na rozcvicku. Nezapomeiite, Ze PSAT, je vic, neZ si jen
MYSLET. Mysleni je pasivni a samo o sobé k nicemu nevede, psani je
akce, ktera je prvnim krokem ke zméné.

Vezmeéte si tuzku, papir, nebo pocitac a napiste si:

UKOL 1:
10 VECI, KTERE VASEHO KLIENTA TRAPI A TOUZi JE ZMENIT

Mého klienta trapi...
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UKOL 2:
10 VECI, PO KTERYCH VAS KLIENT TOUZIi. JEHO VYSNENA
SITUACE NEBO STAV.

M{j klient touZi po...
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PROSTOR NA VASE POZNAMKY:
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